
 

 

 

 

 

 

 

 

สลิลทิพย พุมเปยม : การศึกษากลยุทธการกําหนดราคาของกระบวนการรับซื้อ
มันสําปะหลัง (CASSAVA PRICE STRATEGY STUDY OF CASSAVA
PROCUREMENT PROCESS) อาจารยที่ปรึกษา : ผูชวยศาสตราจารย ดร.ปวีร ศิริรักษ,
197 หนา

การศึกษาวิจัยคร้ังน้ีมีวัตถุประสงคหลัก 2 ประการ คือ 1) เพื่อศึกษาปจจัยที่มีผลตอการ
กําหนดราคารับซื้อมันสําปะหลัง และ 2) เพื่อสรางแบบจําลองการแขงขันราคารับซื้อมันสําปะหลัง
สําหรับผูประกอบการแปรรูปผลิตภัณฑมันสําปะหลังจํานวน 2 ราย งานวิจัยน้ีทําการสํารวจและเก็บ
ขอมูลกลุมผูประกอบการแปรรูปผลิตภัณฑมันสําปะหลังจํานวน 30 ตัวอยาง และเกษตรกรผูปลูก
มันสําปะหลังจํานวน 26 อําเภอในเขตจังหวัดนครราชสีมา โดยใชแบบสอบถามและการ
สัมภาษณ เพื่อนําไปศึกษาการสรางแบบจําลองการแขงขันราคารับซื้อมันสําปะหลังสําหรับ
ผูประกอบการแปรรูปผลิตภัณฑมันสําปะหลังจํานวน 2 ราย แบบจําลองที่สรางขึ้นเปนวิธีฮิวริสติก
โดยแบงวิธีการหาคําตอบ ออกเปน 2 ขั้นตอน คือ ขั้นตอนการเร่ิมตน และขั้นตอนการวนซ้ํา และทํา
การวนซ้ําหาคําตอบจนไดจุดสมดุล ผลลัพธจากตัวอยางการคํานวณสําหรับผูประกอบการแปรรูป
ผลิตภัณฑมันสําปะหลังจํานวน 2 ราย และเกษตรกร 12 พื้นที่ โดยกําหนดใหตนทุนรวมของ
ผูประกอบการทั้ง 2 ราย ตนทุนการผลิตของเกษตรกร และตนทุนการขนสงของเกษตรกรเทากัน
พบวา จุดสมดุล หรือราคารับซื้อมันสําปะหลังที่จุดสมดุลเกิดขึ้นในการวนซ้ํารอบที่ 12 การ
กําหนดใหตนทุนรวมของผูประกอบการทั้ง 2 ราย และตนทุนการขนสงของเกษตรกรแตละพื้นที่
แตกตางกัน พบวามีผลทําใหราคารับซื้อมันสําปะหลังที่จุดสมดุลเปลี่ยนแปลง แตการกําหนดตนทุน
การผลิตของเกษตรกรแตละพื้นที่แตกตางกัน พบวาไมมีผลทําใหราคารับซื้อมันสําปะหลังที่จุด
สมดุลเปลี่ยนแปลง และทําการวิเคราะหความไวของตนทุน คือ ตนทุนรวมของผูประกอบการแปร
รูปผลิตภัณฑมันสําปะหลังทั้ง 2 ราย พบวาสงผลใหราคารับซื้อมันสําปะหลังเปลี่ยนแปลง และมี
แนวโนมเพิ่มขึ้นและลดลงตามการเพิ่มขึ้นและลดลงของตนทุนรวมของผูประกอบการ ตนทุนการ
ผลิตของเกษตรกรทุกพื้นที่ พบวาไมมีผลทําใหราคารับซื้อมันสําปะหลังเปลี่ยนแปลง และตนทุน
การขนสงของเกษตรกรทุกพื้นที่ พบวามีผลทําใหราคารับซื้อมันสําปะหลังเปลี่ยนแปลงแบบผัน
ผวนและไมคงที่

สาขาวิชา วิศวกรรมอุตสาหการ ลายมือชื่อนักศึกษา
ปการศึกษา 2558 ลายมือชื่ออาจารยที่ปรึกษา
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The objectives of this study were: 1) to study factors that affect the cassava

buying price 2) to model the competition cassava buying price for two cassava

processing firms. In this research, the data was collected from 30 cassava processing

industries and farmers in 26 districts in Nakhon Ratchasima province using

questionnaires and interview. The results are used to construct the model of cassava

buying price competition for two cassava processing firms. The heuristic method is

developed to find the equilibrium point. The heuristic method consists of two steps:

Initial steps and Iterative steps which repeat until the stopping criteria is met. The

example of 2 firms and 12 farmers are given assuming that the total costs of both

firms, production costs of farmers, and transportation costs of farmers are equal. The

results shown that the equilibrium of cassava buying prices for both firms occurred in

12 iterations. When setting the different values of total costs of both firms and

transportation costs of farmers in each area, the results showed that the equilibrium

cassava buying prices changed. However, setting the different values of the

production costs of farmer in each area, the results showed that the equilibrium

cassava buying prices has not changed. Moreover, the sensitivity analysis is carried on

manufacturers’ total costs, production costs of all farmers, and transportation costs of

all farmers. When altering the manufacturers’ total costs, cassava buying prices has
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changed according to manufacturers’ total costs. Changing the production costs of

farmers in all areas did not affect cassava buying prices. Altering the transportation

costs of farmers in all areas made cassava buying prices volatile.
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