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ค าอธิบายสัญลกัษณ์และค าย่อ 
 

𝑃𝑛  =  ความน่าจะเป็นท่ีจะชนะ เม่ือไม่ทราบรายช่ือคู่แข่ง จ านวน 𝑛 ราย 
𝐵0  =  ราคาท่ีผูรั้บเหมาท่ีตอ้งการชนะเสนอ 
𝐵𝑎   =  ค่าเฉล่ียราคา 
𝑛   =  จ านวนผูเ้ขา้ร่วมการประกวดราคา 
𝑃(𝑤𝑖𝑛)  =  ความน่าจะเป็นท่ีจะชนะคู่แข่งท่ีทราบรายช่ือทั้งหมด 
𝑃(𝐵0<𝐵1)  =  ความน่าจะเป็นท่ีจะชนะคู่แข่ง i 
𝐵0  =  ราคาท่ีผูรั้บเหมาท่ีตอ้งการชนะเสนอ 
𝐵𝑖  =  ราคาท่ีคู่แข่ง i  เสนอ 
Mark-up            = ก าไรท่ีบวกเพิ่มจากตน้ทุน โดยก าหนดเป็นร้อยละ 
Bid Price  =  ราคาท่ีเสนอ 
Cost  =  ตน้ทุนงานก่อสร้าง 
Mean Bid =  ค่าเฉล่ียของราคาท่ีผูรั้บเหมาทุกรายเสนอ 
High Bid  =  ราคาท่ีเสนอมากกวา่ค่าเฉล่ีย (Bid Price > Mean)  
Low Bid  =  ราคาท่ีเสนอนอ้ยกวา่ค่าเฉล่ีย (Bid Price < Mean)  
0  =  ราคาท่ีเสนอเท่ากบัค่าเฉล่ีย (Bid = Mean) ไม่ตอ้งน ามาคิด 
Number of jobs won =  จ านวนโครงการท่ีชนะ 
Number of jobs bid  =  จ านวนโครงการท่ีประกวดราคา 
𝑥𝑞 =   ช่วงท่ียอมรับ 𝐻0  
𝑞    =  1 − 𝛼 (ก าหนดระดบันยัส าคญั (α) = 0.05) 
𝑛  =  จ านวน bid  
𝑃    =  ค่าความน่าจะเป็น (high หรือ low จึงมีค่าเท่ากบั 0.5) 
𝑧𝑞  =  ค่าคงท่ี Quantile ท่ี q จากตาราง A1 (Conover, 1999) 
Low  = จ านวน low bids เยอะจนไม่สมส่วนมาก  
High  =  จ านวน high bids เยอะจนไม่สมส่วน 
𝑅     =  มีการผสมผสานแบบสุ่มทั้ง low และ high bids

 



บทที ่1 
บทน า 

1.1 ความเป็นมาและความส าคัญของปัญหา 
ในปัจจุบนัระบบการจดัซ้ือจดัจา้งของภาครัฐมีการด าเนินเปล่ียนแปลงจากการใชร้ะบบการ

ประมูลอิเล็กทรอนิกส์ (e-auction) มาเป็นวิธีประกวดราคาอิเล็กทรอนิกส์ (e-bidding) เน่ืองจาก
พบว่าปัญหาการทุจริตต่าง ๆ เช่น การฮั้วประมูล นั้นมีสาเหตุมาจากการพบปะกันระหว่างกลุ่มผู ้
ประมูลและเจา้หนา้ท่ีขณะการยืน่ซองและเคาะราคาในสถานท่ีท่ีหน่วยงานราชการก าหนด ส่งผลให้
จ าเป็นตอ้งเปล่ียนกระบวนการเสนอราคามาด าเนินการผ่านระบบคอมพิวเตอร์ทั้งหมด (มติชน
ออนไลน,์ 2559) 

ในการประกวดราคาแบบ e-bidding นั้นบริษทัเอกชนหรือผูรั้บเหมาท่ีตอ้งการเขา้ร่วมการ
ประกวดราคาโครงการก่อสร้างของรัฐตอ้งลงทะเบียนเป็นผูค้า้กับภาครัฐในระบบจดัซ้ือจดัจ้าง
ภาครัฐด้วยอิเล็กทรอนิกส์ (Electronic Government Procurement: e-GP) ของกรมบญัชีกลางก่อน 
จากนั้นจึงจะสามารถเขา้ไปคน้หาประกาศจดัซ้ือจดัจ้างและขอรับเอกสารประกวดราคาได้ โดย
ประกาศเชิญชวนจะมีความประสงค์ของหน่วยงานราชการ และราคาอา้งอิงหรือราคากลาง ซ่ึง
ประกอบไปดว้ยตน้ทุนค่าวสัดุ ค่าแรงงาน เคร่ืองจกัรอุปกรณ์ ค่าด าเนินการ ก าไร และภาษี เพื่อให้
ผูส้นใจยื่นขอ้เสนอไดค้ิดค านวณราคารวมทั้งส้ินก่อนจะเสนอราคาไดเ้พียงคร้ังเดียว ซ่ึงผูผ้่านการ
พิจารณาคุณสมบติัและเป็นผูท่ี้เสนอราคาต ่าท่ีสุดจะเป็นผูช้นะการเสนอราคา 

ปัญหาส่วนใหญ่ท่ีผูรั้บเหมามกัเผชิญในกระบวนการจดัซ้ือจดัจ้างแบบ e-bidding ได้แก่ 
ภาวะกลืนไม่เขา้คายไม่ออกเม่ือตอ้งตดัสินใจเสนอราคา เน่ืองจากสามารถยื่นราคาไดเ้พียงคร้ังเดียว
เป็นราคาสุดทา้ย ถา้เสนอราคาสูงก็จะท าใหไ้ดก้ าไรมาก แต่ก็มีโอกาสชนะต ่า หากเสนอราคาต ่าก็จะ
มีโอกาสชนะสูง แต่ก็ได้ก าไรน้อย (Yuliana, Kartadipura, & Taufik, 2016) ดังนั้ นกลยุทธ์การ
ประกวดราคาจึงเป็นปัจจยัส าคญัตั้งแต่เร่ิมตน้วงจรการบริหารโครงการ (Project life cycle) ท่ีมีผล
ต่อความส าเร็จของโครงการก่อสร้าง 

เกรียงศกัด์ิ เจริญวงศ์ศกัด์ิ (2548) กล่าวว่า กลยุทธ์ หมายถึง วิธีการหรือแผนการท่ีคิดขึ้น
อย่างรอบคอบมีลกัษณะเป็นขั้นตอน มีความยืดหยุ่นพลิกแพลงได้ตามสถานการณ์ มุ่งหมายเพื่อ
เอาชนะคู่แข่งขนั หรือเพื่อหลบหลีกอุปสรรคต่าง ๆ จนสามารถบรรลุเป้าหมายท่ีตอ้งการ งานวิจยัท่ี
ประเทศจีน (Lu, Shen & Yam, 2008) พบว่าปัจจัยท่ีมีอิทธิพลต่อขีดความสามารถในการแข่งขนั 
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(Competitiveness) ของผูรั้บเหมาก่อสร้างมีดว้ยกนัทั้งหมด 35 ปัจจยั และกลยุทธ์การเสนอราคาเป็น
ปัจจัยท่ีมีผลต่อความส าเร็จของโครงการก่อสร้างท่ีส าคัญท่ีสุด ซ่ึงกลยุทธ์ท่ีดี (Astana, HA & 
Wibowo, 2015) ไม่เพียงตอ้งชนะการแข่งขนัหรือเป็นผูเ้สนอราคาต ่าสุด แต่ตอ้งท าให้โครงการแลว้
เสร็จไดใ้นก าไรท่ีคาดหวงัไวด้ว้ย ผูจ้ดัการโครงการมืออาชีพ (ตนันุกิจ, 2561) จึงควรใชเ้วลาทุ่มเท
ให้กับงานหรือกิจกรรมตั้งแต่ระยะเร่ิมต้นวงจรชีวิตโครงการ (Project Life Cycle) มิเช่นนั้นจะ
ประสบปัญหาและอุปสรรคในการด าเนินการ ดงัท่ี Jeffrey Russell (1991) กล่าวว่า ความไม่แม่นย  า 
(Inaccuracies) ท่ีเก่ียวขอ้งกบัการประกวดราคา คือหน่ึงในสาเหตุความลม้เหลวของผูรั้บเหมา 

การคิดคน้กลยุทธ์การเสนอราคาให้ชนะนั้นไดรั้บความสนใจจากนักวิจยัในทวีปอเมริกา
และยุโรปมานานแลว้ตั้ งแต่กลาง คริสต์ทศวรรษ 1950 โดยส่วนใหญ่มักมุ่งเน้นไปท่ีการสร้าง
โมเดลความน่าจะเป็นท่ีจะช่วยท านายโอกาสในการชนะและให้แนวทางการตดัสินใจราคา  แต่เป็น
ท่ีน่าเสียดายท่ียงัไม่ได้ผลสรุปท่ีแน่ชัด อย่างไรก็ตามงานวิจยัเหล่านั้นก็ช่วยให้เขา้ใจถึงความไม่
แน่นอนท่ีจะเกิดขึ้นและเสนอแนวทางในการจดัการกบัมนั (Halpin, 1985) 

การเสนอราคาเป็นเกมท่ีตอ้งมีแพมี้ชนะ ตลาดก็เปรียบเสมือนสมรภูมิ (Tung, 1994) ผูศึ้กษา
เป็นหน่ึงในคู่คา้กบัภาครัฐท่ีมีหนา้ท่ีรับผิดชอบการจดัซ้ือจดัจา้งท่ีมีประสบการณ์การเสนอราคางาน
ก่อสร้างทางดว้ยวิธี e-bidding กว่า 3 ปี พบว่า ในการประกวดราคา e-bidding นั้นหลงัจากค านวณ
ค่างานตน้ทุน (Direct Cost) แลว้ บางคร้ังเสนอราคาดว้ยค่าก าไรคาดคะเน (mark-up) สูงแต่ชนะ ใน
ขณะเดียวกนับางคร้ังเสนอราคาดว้ย mark-up ต ่าแต่กลบัแพ ้จึงเกิดความสนใจศึกษาพฤติกรรมการ
ประกวดราคาของผูรั้บเหมาก่อสร้าง โดยผูศึ้กษาเช่ือว่าผูรั้บเหมาแต่ละรายอาจจะมีแบบแผนท่ี
ต่างกนัออกไป ซ่ึงสามารถศึกษาและวิเคราะห์ไดจ้ากขอ้มูลในอดีตดว้ยการประยกุตใ์ชห้ลกัการทาง
สถิติ เพื่อให้เขา้ใจแนวโนม้และรูปแบบการเสนอราคาของคู่แข่งยิ่งขึ้น เหมือนหลกัค าสอนในต ารา
พิชยัสงครามจีนโบราณ ชาวจีนเช่ือว่าตอ้งเป็นนักกลยุทธ์แบบซุนอู จึงจะ “รู้เขารู้เรา รบร้อยคร้ัง 
ชนะร้อยคร้ัง” (เลิศศิริวรพงศ์, 2562) จากนั้นจึงพฒันากลยุทธ์ท่ีเหมาะสมอนัเป็นประโยชน์แก่ผูท่ี้
สนใจเขา้ร่วมการแข่งขนัหน่วยงานท่ีเก่ียวขอ้ง 

1.2 วัตถุประสงค์ของการศึกษา 
1.2.1 หาแนวโนม้ พฤติกรรมหรือรูปแบบการเสนอราคาของผูรั้บเหมางานก่อสร้างทาง

ในอ าเภอเมืองนครราชสีมา 
1.2.2 หาความสัมพนัธ์ระหว่างค่าก าไรคาดคะเน (mark-up) ของราคาท่ีเสนอต ่าสุด 

(lowest bid) กบัค่าความน่าจะเป็นของโอกาสชนะการประกวดราคา (Probability of winning)
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1.3 ประโยชน์ที่คาดว่าจะได้รับ 

จากการศึกษาพฤติกรรมการเสนอราคาของผูรั้บเหมาแลว้น ามาพฒันากลยทุธ์การประกวด
ราคาผูศึ้กษาหวงัว่าจะเพิ่มประสิทธิภาพทางการเงินส าหรับการบริหารจดัการและวางแผนงาน
ก่อสร้างดว้ยการน าเอาขอ้มูลการเสนอราคาในอดีตท่ีผ่านมาวิเคราะห์ดว้ยวิธีการทางสถิติ เพื่อท่ีจะ
ท าให้ทราบแนวโน้มและรูปแบบความสัมพนัธ์ของการประกวดราคางานก่อสร้างทางในอดีต ซ่ึง
สามารถบ่งช้ีองคป์ระกอบท่ีมีผลต่อการชนะการเสนอราคา เช่น จ านวนผูเ้ขา้ร่วมแข่งขนั ระยะทาง
ระหวา่งท่ีตั้งส านกังานใหญ่ของผูรั้บเหมาและเจา้ของโครงการ ฯลฯ อีกทั้งยงัหวงัวา่จะสามารถเพิ่ม
โอกาสชนะการเสนอราคาดว้ยการก าหนดกลยุทธ์การประกวดราคางานก่อสร้างทางได ้ซ่ึงจะเป็น
ประโยชน์ต่อการพิจารณาเสนอราคาและการจดัสรรงบประมาณ โดยเฉพาะกบัหน่วยงานท่ีไดเ้ก็บ
ขอ้มูลมาใชใ้นการศึกษาคร้ังน้ีไม่วา่จะเป็นภาครัฐหรือผูค้า้กบัภาครัฐ  

1.4 ขอบเขตการศึกษา 
พฤติกรรม หมายถึง การกระท าหรืออาการท่ีแสดงออกทางกล้ามเน้ือ ความคิด และ

ความรู้สึก เพื่อตอบสนองส่ิงเร้า (ราชบัณฑิตยสถาน, 2554) ซ่ึงในการศึกษาคร้ังน้ีพฤติกรรม 
หมายถึง ลกัษณะหรือรูปแบบการเสนอราคา ไม่ว่าจะเป็นความถ่ีในการเขา้ร่วมเสนอราคา ความ
กระตือรือร้นหรือความหิวงาน ราคาท่ีเสนอสูงหรือต ่า เป็นผูช้นะหรือแพ ้เป็นตน้  

การประกวดราคา หมายถึง การเสนอราคาแข่งขนักนั (ราชบณัฑิตยสถาน, 2554) และการ
เสนอราคามีความหมายตามการบัญญัติราชการของไทยว่า เป็นการเสนอราคาได้คนละหน่ึง
คร้ัง และอาจเปิดเสนอรอบต่อไปได้อีกคนละหน่ึงคร้ัง โดยผูเ้สนอราคาจะไม่รู้สถานะราคาของ
ตนเอง ส่วนค าจ ากดัความของการเสนอราคาตามกฎหมาย คือการท าการเสนอเพื่อให้อีกฝ่ายสนอง
ค าเสนอแลว้จึงก่อใหเ้กิดนิติกรรม ในกรณีน้ีคือตกลงรับจา้งท างานโครงการก่อสร้าง 

พระราชบญัญติัการจดัซ้ือจดัจา้งและบริหารพสัดุภาครัฐ พ.ศ. 2560 ไดก้ าหนดนิยามศพัท์ 
(กรมบญัชีกลาง, 2560) โดยศพัทท่ี์เก่ียวขอ้งกบัการศึกษาในคร้ังน้ี มีดงัน้ี 

การจัดซ้ือจัดจ้าง หมายความว่า การด าเนินการเพื่อนให้ไดม้าซ่ึงพสัดุโดยการซ้ือ จา้ง เช่า 
แลกเปล่ียน หรือโดยนิติกรรมอ่ืนตามท่ีก าหนดในกฎกระทรวง 

หน่วยงานของรัฐ หมายความว่า ราชการส่วนกลาง ราชการส่วนภูมิภาค ราชการส่วน
ทอ้งถ่ิน รัฐวิสาหกิจตามกฎหมายว่าดว้ยวิธีการงบประมาณ องค์การมหาชน องค์กรอิสระ องค์กร
ตามรัฐธรรมนูญ หน่วยงานธุรการของศาล มหาวิทยาลยัในก ากบัของรัฐ หน่วยงานสังกดัรัฐสภา
หรือในก ากบัของรัฐสภา หน่วยงานอิสระของรัฐ และหน่วยงานอ่ืนตามท่ีก าหนดในกฎกระทรวง 
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ราคากลาง หมายความว่า ราคาเพื่อใช้เป็นฐานส าหรับเปรียบเทียบราคาท่ีผูย้ื่นขอ้เสนอได้
ยืน่ไวซ่ึ้งสามารถจดัซ้ือจดัจา้งไดจ้ริงตามล าดบั ดงัต่อไปน้ี 

1) ราคาท่ีไดม้าจากการค านวณตามหลกัเกณฑท่ี์คณะกรรมการราคากลางก าหนด  
2) ราคาท่ีไดม้าจากฐานขอ้มูลราคาอา้งอิงของพสัดุท่ีกรมบญัชีกลางจดัท า 
3) ราคามาตรฐานท่ีส านกังบประมาณหรือหน่วยงานกลางอ่ืนก าหนด 

4) ราคาท่ีไดม้าจากการสืบราคาจากทอ้งตลาด 

5) ราคาท่ีเคยซ้ือหรือจา้งคร้ังหลงัสุดภายในระยะเวลาสองปีงบประมาณ 

6) ราคาอ่ืนใดตามหลกัเกณฑ ์วิธีการ หรือแนวทางปฏิบติัของหน่วยงานของรัฐนั้น ๆ 

ในกรณีท่ีมีราคาตาม 1) ใหใ้ชร้าคาตาม 1) ก่อน ในกรณีท่ีไม่มีราคาตาม 1) แต่มีราคาตาม 2) 
หรือ 3) ใหใ้ชร้าคาตาม 2) หรือ 2) ก่อน โดยจะใชร้าคาใดตาม 2) หรือ 3) ใหค้  านึงถึงประโยชน์ ของ
หน่วยงานของรัฐเป็นส าคญั ในกรณีท่ีไม่มีราคาตาม 1) 2) 3) ให้ใชร้าคาตาม 4) 5) หรือ 6) โดยจะ
ใช ้ราคาตาม 4) 5) หรือ 6) โดยค านึงถึงประโยชน์ของหน่วยงานของรัฐเป็นส าคญั 

การค านวณราคากลาง หมายความว่า วิธีการค านวณราคากลางจัดซ้ือจัดจ้างในแต่ละ 
รายการตามหลกัเกณฑ์ วิธีการ ท่ีคณะกรรมการราคากลางก าหนด หรือหน่วยงานของรัฐก าหนด
หรือปฏิบติั เพื่อใหไ้ดม้าซ่ึงราคากลาง 

งานก่อสร้าง หมายความว่า งานก่อสร้างอาคาร งานก่อสร้างสาธารณูปโภค หรือส่ิงปลูก
สร้างอ่ืนใดและการซ่อมแซม ต่อเติม ปรับปรุง ร้ือถอน หรือการกระท าอ่ืนท่ีมีลักษณะท านอง
เดียวกนั ต่ออาคาร สาธารณูปโภค หรือส่ิงปลูกสร้างดังกล่าว รวมทั้งงานบริการท่ีรวมอยู่ในงาน
ก่อสร้างนั้นดว้ย แต่มูลค่าของงานบริการตอ้งไม่สูงกวา่มูลค่าของงานก่อสร้างนั้น  

งานก่อสร้างทาง หมายถึง การก่อสร้าง การขยาย การบูรณะ และหรือการบ ารุงรักษาทาง
หรือถนนซ่ึงจดัไวเ้พื่อประโยชน์ในการจราจรและการสาธารณะทางบกแต่ไม่รวมทางรถไฟ ไม่ว่า
ในระดบัพื้นดิน ใต ้หรือเหนือพื้นดิน และให้หมายความรวมถึงท่ีดิน พืช พนัธุ์ไมทุ้กชนิด ท่อกลม 
รางระบายน ้ า ร่องน ้ า ก าแพงกันดิน เขื่อน ร้ัว หลักส ารวจ หลักเขต หลักระยะ ป้ายจราจร 
เคร่ืองหมาย เคร่ืองสัญญาณไฟฟ้า เคร่ืองแสดงสัญญาณ ท่ีจอดรถ ท่ีพกัคนโดยสาร ท่ีพกัริมทาง 
อาคาร และหรือส่ิงอ่ืนใดอนัเป็นอุปกรณ์งานก่อสร้างทางในบรรดาท่ีมีอยู ่หรือท่ีไดจ้ดัไวไ้นเขตงาน
ก่อสร้าง หรือเพื่อประโยชน์แก่งานก่อสร้างทาง และหรือผูใ้ชส่ิ้งก่อสร้างท่ีเป็นงานก่อสร้างทางนั้น

 



 

 

บทที ่2 
ปริทัศน์วรรณกรรมและงานวจิัยที่เกีย่วข้อง 

2.1 การจัดซ้ือจัดจ้างกบัภาครัฐ 
กรมบญัชีกลาง (2560) ไดก้ าหนดนิยามการจดัซ้ือจดัจา้งว่า หมายถึง การด าเนินการเพื่อให้

ไดม้าซ่ึงพสัดุโดยการซ้ือ จา้ง เช่า แลกเปล่ียน หรือโดยนิติกรรมอ่ืนตามท่ีก าหนดในกฎกระทรวง ใน
ปัจจุบนัการก าหนดราคาสัญญางานก่อสร้างของรัฐมกัจะใชวิ้ธีแบบแข่งขนัราคาหรือประกวดราคา 
(Competitive Bidding) เน่ืองจากเป็นวิธีท่ียุติธรรมท าให้ผูรั้บเหมาแต่ละรายมีโอกาสอย่างเท่าเทียม 
อีกทั้งยงัได้ราคาท่ีต ่าคุม้ค่ากับงบประมาณของประเทศ โดยส่วนใหญ่หน่วยงานภาครัฐนิยมท า
สัญญาจา้งแบบราคาเหมา (Lump Sum Contract) ท่ีรวมตน้ทุนค่าวสัดุ ค่าแรงงาน เคร่ืองจกัรอุปกรณ์ 
ค่าด าเนินการ ก าไร และภาษีทั้งหมดไวใ้นราคากลางแล้ว เพื่อให้ทราบมูลค่างานท่ีต้องจ่ายเป็น
จ านวนท่ีแน่นอน การจดัซ้ือจดัจา้งตามระเบียบส านกันายกรัฐมนตรีวา่ดว้ยการพสัดุ พ.ศ. 2535 และ
ท่ีแกไ้ขเพิ่มเติมไดใ้หนิ้ยามการซ้ือและการจา้งเอาไวเ้พื่อใหมี้แนวปฏิบติัท่ีตรงกนัและเพื่อสะดวกใน
การปฏิบติัยิง่ขึ้น ดงัน้ี  

การซ้ือ หมายความวา่ การซ้ือพสัดุทุกชนิดทั้งท่ีมีการติดตั้ง ทดลอง และบริการท่ีเก่ียวเน่ือง
อ่ืน ๆ แต่ไม่รวมถึงการจดัหาพสัดุในลกัษณะการจา้ง  

การจ้าง หมายความรวมถึง การจา้งท าของและการรับขนตามประมวลกฎหมายแพ่งและ
พาณิชย ์และการจ้างเหมาบริการ แต่ไม่รวมถึงการจ้างลูกจ้างของส่วนราชการตามระเบียบของ
กระทรวงการคลงั การรับขนในการเดินทางไปราชการตามกฎหมายว่าดว้ยค่าใชจ่้ายในการเดินทาง
ไปราชการ การจา้งท่ีปรึกษา การจา้งออกแบบและควบคุมงาน และการจา้งแรงงานตามประมวล
กฎหมายแพ่งและพาณิชย ์ 

การพัสดุ หมายความว่า การจดัท าเอง การซ้ือ การจา้ง การจา้งท่ีปรึกษา การจา้งออกแบบ
และควบคุมงาน การแลกเปล่ียน การเช่า การควบคุม การจ าหน่าย และการด าเนินการอ่ืน  ๆ ท่ี
ก าหนดไวใ้นระเบียบดังกล่าว จึงเห็นได้ว่า การจดัซ้ือจดัจ้างเป็นการด าเนินการตามขั้นตอนแต่
เฉพาะการซ้ือและการจา้งซ่ึงเป็นส่วนหน่ึงของการพสัดุเท่านั้น ไม่รวมถึงการด าเนินการอ่ืน ๆ อาทิ
การจา้งท่ีปรึกษา การแลกเปล่ียน การจ าหน่าย ฯลฯ เป็นตน้ ซ่ึงเป็นการควบคุมกระบวนการพสัดุทั้ง
ระบบของหน่วยงานภาครัฐมากกวา่การจดัซ้ือจดัจา้ง

 

http://wiki.kpi.ac.th/index.php?title=%E0%B8%A3%E0%B8%B0%E0%B9%80%E0%B8%9A%E0%B8%B5%E0%B8%A2%E0%B8%9A%E0%B8%AA%E0%B8%B3%E0%B8%99%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%99%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%81%E0%B8%A3%E0%B8%B1%E0%B8%90%E0%B8%A1%E0%B8%99%E0%B8%95%E0%B8%A3%E0%B8%B5%E0%B8%A7%E0%B9%88%E0%B8%B2%E0%B8%94%E0%B9%89%E0%B8%A7%E0%B8%A2%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%9E%E0%B8%B1%E0%B8%AA%E0%B8%94%E0%B8%B8_%E0%B8%9E.%E0%B8%A8._2535&action=edit&redlink=1
http://wiki.kpi.ac.th/index.php?title=%E0%B8%A3%E0%B8%B0%E0%B9%80%E0%B8%9A%E0%B8%B5%E0%B8%A2%E0%B8%9A%E0%B8%AA%E0%B8%B3%E0%B8%99%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%99%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%81%E0%B8%A3%E0%B8%B1%E0%B8%90%E0%B8%A1%E0%B8%99%E0%B8%95%E0%B8%A3%E0%B8%B5%E0%B8%A7%E0%B9%88%E0%B8%B2%E0%B8%94%E0%B9%89%E0%B8%A7%E0%B8%A2%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%9E%E0%B8%B1%E0%B8%AA%E0%B8%94%E0%B8%B8_%E0%B8%9E.%E0%B8%A8._2535&action=edit&redlink=1
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2.1.1 คุณสมบัติพื้นฐานของระบบการจัดซ้ือจัดจ้างภาครัฐ  
การด าเนินการจดัซ้ือจดัจา้งของภาครัฐให้มีธรรมาภิบาล มีประสิทธิภาพ มีความ

โปร่งใสในการซ้ือและจา้งของภาครัฐ และหลีกเล่ียงปัญหาต่าง ๆ ท่ีอาจเกิดขึ้นในระบบการจดัซ้ือ
จัดจ้าง หน่วยงานภาครัฐจึงควรมีคุณสมบัติพื้นฐานของระบบการจัดซ้ือจัดจ้างตามท่ีสมาคม 
American Bar Association ก าหนดไวด้งัน้ี 

1)    องค์กรหรือหน่วยงานหน่ึงๆ ตอ้งมีหน่วยจดัซ้ือจดัจา้ง ท าหน้าท่ีบริหารการ
จดัซ้ือจดัจ้างของหน่วยงาน อีกทั้งมีกฎหมายและระเบียบปฏิบัติว่าด้วยการจัดซ้ือจัดจ้าง และมี
แผนการจดัซ้ือจดัจา้งท่ีชดัเจน  

2)    การจดัซ้ือจดัจ้างทั้งปวงตอ้งเป็นไปตามกฎหมายและระเบียบปฏิบติัว่าด้วย
การจดัซ้ือจดัจา้งอย่างเคร่งครัด มีความคงเส้นคงวา มีความโปร่งใส มีกลไกและระบบการควบคุม
ก ากบัดูแลท่ีรัดกุม เป็นท่ีเช่ือถือไวว้างใจของสาธารณชน  

3)    เปิดโอกาสให ้“ผูข้าย” ทุกภาคส่วนในสังคม (ทั้งภาคธุรกิจ องคก์รภาคประชา
สังคม และหน่วยงานภาครัฐดว้ยกนัเอง) ในการท าการคา้ขายกบัหน่วยงานภาครัฐอยา่งเสมอภาคเท่า
เทียมกนั และส่งเสริมการแข่งขนัเสรี  

4)    ส่งเสริมประสิทธิภาพ ความประหยดั และความคุม้ค่าในการจดัการทรัพยสิ์น
ของรัฐ  

5)    มีหลกัประกนัดา้นคุณภาพ และความเช่ือถือไดข้องระบบการจดัซ้ือจดัจา้ง  
ส าหรับบริบทของประเทศไทย จะมีหน่วยงานภาครัฐซ่ึงเป็นหน่วยงานท่ีดูแล

ดา้นการพสัดุ การจดัซ้ือ การจดัจา้ง แบ่งเป็น 2 กลุ่ม ดงัน้ี  

1)    หน่วยงานกลาง มีหน้าท่ีรับผิดชอบดา้นการบริหารงานพสัดุ ให้มีมาตรฐาน 
โปร่งใส เป็นธรรม และมีประสิทธิภาพ โดยมีหน้าท่ีในการก าหนดกฎเกณฑ์ ระเบียบ มาตรฐาน 
ตีความกฎ ระเบียบ และสั่งการให้หน่วยพสัดุต่าง ๆ ด าเนินการตามกฎระเบียบดงักล่าว ประกอบ
ดว้น 5 หน่วยงาน ไดแ้ก่ ส านกัปลดัส านกันายกรัฐมนตรี (เดิม) ส านกังบประมาณ กรมบญัชีกลาง 
ส านกังานตรวจเงินแผน่ดิน และส านกังานมาตรฐานผลิตภณัฑอุ์ตสาหกรรม  

2)    หน่วยงานพัสดุ มีหนา้ท่ีในการด าเนินงานพสัดุของหน่วยงานนั้น ๆ ซ่ึงในแต่
ละหน่วยงานจะมีหนา้ท่ีความรับผิดชอบแตกต่างกนัไปตามภารกิจของแต่ละหน่วยงาน ซ่ึงจะตอ้ง
อาศยัการเช่ือมโยงกบัส่วนราชการต่าง ๆ ซ่ึงปัจจุบนัเป็นภารกิจของส านักพฒันามาตรฐานระบบ
พสัดุภาครัฐ กรมบญัชีกลาง 

 

http://wiki.kpi.ac.th/index.php?title=%E0%B8%AA%E0%B8%B3%E0%B8%99%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%87%E0%B8%B2%E0%B8%99%E0%B8%95%E0%B8%A3%E0%B8%A7%E0%B8%88%E0%B9%80%E0%B8%87%E0%B8%B4%E0%B8%99%E0%B9%81%E0%B8%9C%E0%B9%88%E0%B8%99%E0%B8%94%E0%B8%B4%E0%B8%99&action=edit&redlink=1
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2.1.2 วิธีการจัดซ้ือจัดจ้างภาครัฐ  

วิธีการในการจดัซ้ือจดัจา้งภาครัฐกระท าได ้6 วิธี ประกอบดว้ย 
1)    การซ้ือหรือการจา้งโดยวิธีตกลงราคา ไดแ้ก่ การซ้ือหรือการจา้งคร้ังหน่ึงซ่ึงมี

ราคา ไม่เกิน 100,000 บาท  
2)    การซ้ือหรือการจา้งโดยวิธีสอบราคา ไดแ้ก่ การซ้ือหรือการจา้งคร้ังหน่ึงซ่ึงมี

ราคา เกิน 100,000 บาท แต่ไม่เกิน 2,000,000 บาท  
3)    การซ้ือหรือการจา้งโดยวิธีประกวดราคา ไดแ้ก่ การซ้ือหรือการจา้งคร้ังหน่ึง

ซ่ึงมีราคาเกิน 2,000,000 บาท  
4)    การซ้ือหรือจา้งโดยวิธีพเิศษ แบ่งออกเป็น  

A.    การซ้ือโดยวิธีพิเศษ ได้แก่ การซ้ือคร้ังหน่ึงซ่ึงมีราคาเกิน 100,000 
บาท ใหก้ระท าไดเ้ฉพาะกรณีใดต่อไปน้ี  

a.    เป็นพสัดุท่ีจะขายทอดตลาดโดยส่วนราชการ หน่วยงานตาม
กฎหมายว่าดว้ยระเบียบบริหารราชการส่วนทอ้งถ่ิน หน่วยงานอ่ืนซ่ึงมีกฎหมายบญัญติัให้มีฐานะ
เป็นราชการบริหารส่วนท้องถ่ิน รัฐวิสาหกิจ  องค์การระหว่างประเทศ หรือหน่วยงานของ
ต่างประเทศ         

b.    เป็นพสัดุท่ีตอ้งซ้ือเร่งด่วน หากล่าชา้อาจเสียหายแก่ราชการ  
c.    เป็นพสัดุเพื่อใชใ้นราชการลบั  
d.    เป็นพสัดุท่ีมีความตอ้งการใชเ้พิ่มขึ้นในสถานการณ์ท่ีจ าเป็น 

หรือเร่งด่วน หรือเพื่อประโยชน์ของส่วนราชการ และจ าเป็นตอ้งซ้ือเพิ่ม (repeat order)  
e.    เป็นพัสดุท่ีจ าเป็นต้องซ้ือโดยตรงจากต่างประเทศหรือ

ด าเนินการโดยผา่นองคก์ารระหวา่งประเทศ  
f.    เป็นพสัดุท่ีโดยลกัษณะของการใช้งาน หรือมีขอ้จ ากัดทาง

เทคนิคท่ีจ าเป็นตอ้งระบุยีห่อ้เป็นการเฉพาะ ซ่ึงหมายความรวมถึงอะไหล่ รถประจ าต าแหน่ง หรือยา
รักษาโรคท่ีไม่ตอ้งจดัซ้ือตามช่ือสามญัในบญัชียาหลกัแห่งชาติ  

g.    เป็นพสัดุท่ีเป็นท่ีดินและหรือส่ิงก่อสร้างซ่ึงจ าเป็นตอ้งซ้ือ
เฉพาะแห่ง  

h.    เป็นพสัดุท่ีไดด้ าเนินการซ้ือโดยวิธีอ่ืนแลว้ไม่ไดผ้ลดี  
B.    การจา้งโดยวิธีพิเศษ ไดแ้ก่ การจา้งคร้ังหน่ึงซ่ึงมีราคาเกิน 100,000 

บาท ใหก้ระท าไดเ้ฉพาะกรณีใดต่อไปน้ี  

 

http://wiki.kpi.ac.th/index.php?title=%E0%B8%81%E0%B8%8E%E0%B8%AB%E0%B8%A1%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%A7%E0%B9%88%E0%B8%B2%E0%B8%94%E0%B9%89%E0%B8%A7%E0%B8%A2%E0%B8%A3%E0%B8%B0%E0%B9%80%E0%B8%9A%E0%B8%B5%E0%B8%A2%E0%B8%9A%E0%B8%9A%E0%B8%A3%E0%B8%B4%E0%B8%AB%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%A3%E0%B8%B2%E0%B8%8A%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%AA%E0%B9%88%E0%B8%A7%E0%B8%99%E0%B8%97%E0%B9%89%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%96%E0%B8%B4%E0%B9%88%E0%B8%99&action=edit&redlink=1
http://wiki.kpi.ac.th/index.php?title=%E0%B8%A3%E0%B8%B2%E0%B8%8A%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%9A%E0%B8%A3%E0%B8%B4%E0%B8%AB%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%AA%E0%B9%88%E0%B8%A7%E0%B8%99%E0%B8%97%E0%B9%89%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%96%E0%B8%B4%E0%B9%88%E0%B8%99&action=edit&redlink=1
http://wiki.kpi.ac.th/index.php?title=%E0%B8%A3%E0%B8%B1%E0%B8%90%E0%B8%A7%E0%B8%B4%E0%B8%AA%E0%B8%B2%E0%B8%AB%E0%B8%81%E0%B8%B4%E0%B8%88
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a. เป็นงานท่ีตอ้งจา้งช่างผูมี้ฝีมือโดยเฉพาะ หรือผูมี้ความช านาญ
เป็นพิเศษ 

b. เป็นงานจ้างซ่อมพสัดุท่ีจ าเป็นตอ้งถอดตรวจให้ทราบความ
ช ารุดเสียหายก่อนจึงจะประมาณค่าซ่อมได้ เช่น งานจ้างซ่อมเคร่ืองจักรกล เคร่ืองมือกล 
เคร่ืองยนต ์เคร่ืองไฟฟ้า หรือเคร่ืองอิเลก็ทรอนิกส์ เป็นตน้  

c. เป็นงานท่ีตอ้งกระท าโดยเร่งด่วน หากล่าชา้อาจจะเสียหายแก่
ราชการ  

d. เป็นงานท่ีตอ้งปกปิดเป็นความลบัของทางราชการ  
e. เป็นงานท่ีจ าเป็นตอ้งการจา้งเพิ่มในสถานการณ์ท่ีจ าเป็น หรือ

เร่งด่วน หรือเพื่อประโยชน์ของส่วนราชการ และจ าเป็นตอ้งจา้งเพิ่ม (repeat order)  
f. เป็นงานท่ีไดด้ าเนินการจา้งโดยวิธีอ่ืนแลว้ไม่ไดผ้ลดี  

5)    การซ้ือหรือการจ้างโดยวิธีกรณีพิเศษ ได้แก่ การซ้ือหรือการจ้างจากส่วน
ราชการ หน่วยงานตามกฎหมายว่าด้วยระเบียบบริหารราชการส่วนท้องถ่ิน หน่วยงานอ่ืนซ่ึงมี
กฎหมายบญัญติัใหมี้ฐานะเป็นราชการบริหารส่วนทอ้งถ่ิน หรือรัฐวิสาหกิจ ในกรณีดงัต่อไปน้ี  

A.    เป็นผูผ้ลิตพสัดุหรือท างานจา้งนั้นเอง และนายกรัฐมนตรีอนุมติัให้
ซ้ือหรือจา้ง  

B.    มีกฎหมายหรือมติคณะรัฐมนตรีก าหนดให้ซ้ือหรือจา้ง และกรณีน้ี
ใหร้วมถึงหน่วยงานอ่ืนท่ีมีกฎหมายหรือมติคณะรัฐมนตรีก าหนดดว้ย  

6)    ก า ร ซ้ื อห รื อก า รจ้ า ง ด้ ว ย ระบบ อิ เ ล็ กท รอ นิก ส์ ต ามหลัก เ กณฑ์ ท่ี
กระทรวงการคลงัก าหนด ได้แก่ การซ้ือหรือการจ้างคร้ังหน่ึงซ่ึงมีราคาเกิน 2,000,000 บาท ตาม
ระเบียบส านกันายกรัฐมนตรีวา่ดว้ยการพสัดุดว้ยวิธีการทางอิเลก็ทรอนิกส์ พ.ศ. 2549  

2.1.3 การจัดซ้ือจัดจ้างภาครัฐด้วยระบบอเิลก็ทรอนิกส์  

การจัดซ้ือจัดจ้างภาครัฐด้วยระบบอิเล็กทรอนิกส์เป็นการปฏิบัติตามหลักการ
จดัซ้ือจดัจา้งตามเดิม แต่สามารถเพิ่มประสิทธิภาพของหน่วยงานภาครัฐโดยรวมและส่งเสริมการ
แข่งขนัอยา่งเสรีมากขึ้นโดยมีรายละเอียด ดงัน้ี  

การจัดซ้ือจัดจ้างภาครัฐด้วยระบบอิเล็กทรอนิกส์ หมายถึง  ระบบงานท่ีจดัท าขึ้น
เพื่อให้หน่วยงานภาครัฐและเอกชนสามารถเขา้ถึงแหล่งขอ้มูลการจดัซ้ือจดัจา้ง และพสัดุภาครัฐได้
อยา่งรวดเร็ว ถูกตอ้ง ครบถว้น ทัว่ถึง เป็นศูนยข์อ้มูลการจดัซ้ือจดัจา้งภาครัฐท่ีมีระบบบริหารจดัการ
รหัสสินคา้และบริการภาครัฐ เก็บขอ้มูลของหน่วยจดัซ้ือและขอ้มูลผูค้า้ส าหรับการจดัซ้ือจัดจ้าง
รูปแบบต่าง ๆ เช่ือมต่อขอ้มูลกบัแหล่งขอ้มูลภายนอกท่ีเก่ียวขอ้ง และเป็นตน้แบบการประมูลดว้ย

 

http://wiki.kpi.ac.th/index.php?title=%E0%B8%A3%E0%B8%B0%E0%B9%80%E0%B8%9A%E0%B8%B5%E0%B8%A2%E0%B8%9A%E0%B8%AA%E0%B8%B3%E0%B8%99%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%99%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%81%E0%B8%A3%E0%B8%B1%E0%B8%90%E0%B8%A1%E0%B8%99%E0%B8%95%E0%B8%A3%E0%B8%B5%E0%B8%A7%E0%B9%88%E0%B8%B2%E0%B8%94%E0%B9%89%E0%B8%A7%E0%B8%A2%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%9E%E0%B8%B1%E0%B8%AA%E0%B8%94%E0%B8%B8%E0%B8%94%E0%B9%89%E0%B8%A7%E0%B8%A2%E0%B8%A7%E0%B8%B4%E0%B8%98%E0%B8%B5%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%97%E0%B8%B2%E0%B8%87%E0%B8%AD%E0%B8%B4%E0%B9%80%E0%B8%A5%E0%B9%87%E0%B8%81%E0%B8%97%E0%B8%A3%E0%B8%AD%E0%B8%99%E0%B8%B4%E0%B8%81%E0%B8%AA%E0%B9%8C_%E0%B8%9E.%E0%B8%A8._2549
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ระบบอิเล็กทรอนิกส์ท่ีครบกระบวนการจดัซ้ือจดัจา้งภาครัฐ โดยมีเป้าหมายเพื่อเพิ่มความโปร่งใส 
ลดปัญหาการทุจริตคอรัปชนั ลดความผิดพลาดในการปฏิบติังานตามระเบียบ ลดความซ ้ าซ้อนการ
บนัทึกขอ้มูล ซ่ึงฝ่ายบริหารสามารถติดตามขอ้มูลไดต้ลอดเวลา (online real time) ในระบบรวมถึง
เพิ่มประสิทธิภาพในการเร่งรัดติดตามการใชจ่้ายงบประมาณได ้  

ความสัมพนัธ์ของการจดัซ้ือจดัจา้งภาครัฐดว้ยระบบอิเลก็ทรอนิกส์กบัการจดัซ้ือจดัจา้งตาม
ระเบียบส านักนายกรัฐมนตรีว่าด้วยการพสัดุ พ.ศ. 2535 และท่ีแก้ไขเพิ่มเติม ในการด าเนินการ
จดัซ้ือจดัจา้งและพสัดุของส่วนราชการยงัคงตอ้งยึดถือตามระเบียบส านกันายกรัฐมนตรี พ.ศ. 2535 
และท่ีแกไ้ขเพิ่มเติม และระเบียบส านกันายกรัฐมนตรีวา่ดว้ยการพสัดุดว้ยวิธีการทางอิเล็กทรอนิกส์ 
พ.ศ. 2549 แลว้แต่กรณีโดยขึ้นอยูก่บัวงเงินในการจดัซ้ือจดัจา้ง ส่วนราชการยงัคงตอ้งจดัท าเอกสาร
การจดัซ้ือจดัจา้งให้ถูกตอ้งครบถว้นสมบูรณ์ทุกขั้นตอนท่ีก าหนดไวใ้นระเบียบดงักล่าว ซ่ึงในการ
ปฏิบติังานจดัซ้ือจดัจา้งในระบบอิเล็กทรอนิกส์ (e-Government Procurement: e-GP) ถือเป็นส่วน
หน่ึงในการด าเนินงานจดัซ้ือจดัจา้งตามระเบียบส านกันายกรัฐมนตรี พ.ศ. 2535 และท่ีแกไ้ขเพิ่มเติม
ซ่ึงท าให้ส่วนราชการตอ้งปฏิบติังานคู่ขนานกนัไปทั้ง 2 ส่วนจนจบส้ินกระบวนการจดัซ้ือจดัจ้าง 
กล่าวคือ เม่ือส่วนราชการได้จัดท าเอกสารการจัดซ้ือจัดจ้างเรียบร้อยแล้ว เจ้าหน้าท่ีพสัดุของ
หน่วยงานจะต้องบันทึกข้อมูลเอกสารการจัดซ้ือจัดจ้างผ่านระบบอิเล็กทรอนิกส์ท่ีเว็บไซต์
กรมบญัชีกลาง ท าให้มีศูนยก์ลางของขอ้มูลการจดัซ้ือจดัจา้งท่ีสามารถเผยแพร่บนเวบ็ไซต ์เพื่อให้
ผูค้า้ภาครัฐหรือผูส้นใจทัว่ไปสามารถเขา้คน้หาดูขอ้มูลการจดัซ้ือจดัจา้งไดร้วดเร็วและทัว่ถึงยิง่ขึ้น  

2.1.4 ประโยชน์จากการใช้ระบบอเิลก็ทรอนิกส์ในการจัดซ้ือจัดจ้าง 
1)    เกิดความโปร่งใสในระบบการจดัซ้ือจดัจา้ง และการใชง้บประมาณของรัฐมี

ประสิทธิภาพเพิ่มขึ้น  
2)    ลดปัญหาทุจริตคอรัปชัน เน่ืองจากระบบจะเก็บขอ้มูลการปฏิบติังานไวทุ้ก

ขั้นตอน  
3)    เกิดความสะดวกและความทัว่ถึงอย่างเท่าเทียมกนัของผูค้า้/ผูรั้บจา้ง ช่วยเพิ่ม

โอกาสใหผู้ค้า้รายใหม่สามารถเขา้ร่วมจดัซ้ือจดัจา้งกบัภาครัฐไดม้ากยิง่ขึ้น  
4)    เกิดศูนย์ข้อมูลการจัดซ้ือจัดจ้างในระดับประเทศท่ีทันสมัยเป็นปัจจุบัน 

สามารถสืบคน้ขอ้มูลไดอ้ยา่งถูกตอ้งและรวดเร็ว  
5)    กระตุน้ตลาดและเสริมสร้างขีดความสามารถของภาคเอกชนท าให้เกิดการ

แข่งขนัอยา่งแทจ้ริงในการเสนอราคา  
6)    ปรับปรุงนโยบายการจดัซ้ือจดัจา้งภาครัฐใหมี้ประสิทธิภาพมากยิง่ขึ้น     

 

http://wiki.kpi.ac.th/index.php?title=%E0%B8%84%E0%B8%A7%E0%B8%B2%E0%B8%A1%E0%B9%82%E0%B8%9B%E0%B8%A3%E0%B9%88%E0%B8%87%E0%B9%83%E0%B8%AA&action=edit&redlink=1
http://wiki.kpi.ac.th/index.php?title=%E0%B8%97%E0%B8%B8%E0%B8%88%E0%B8%A3%E0%B8%B4%E0%B8%95%E0%B8%84%E0%B8%AD%E0%B8%A3%E0%B8%B1%E0%B8%9B%E0%B8%8A%E0%B8%B1%E0%B9%88%E0%B8%99&action=edit&redlink=1
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2.2  หลกัเกณฑ์การค านวณราคากลางงานก่อสร้างทาง 
ราคากลาง หมายถึง ราคาเพื่อใช้เป็นฐานส าหรับเปรียบเทียบราคาท่ีผูย้ื่นขอ้เสนอไดย้ื่นไว้ 

บุญทิพย ์(2553) ไดก้ล่าวว่า ราคากลางมีความส าคญัในการใชเ้ป็นราคาอา้งอิงประกอบการพิจารณา
ราคาของผูเ้สนอราคาและใชเ้ป็นราคาเร่ิมตน้ในการประมูลงานก่อสร้าง แหล่งท่ีมาของราคากลาง 
ไดแ้ก่  

ก) ค านวณตามหลกัเกณฑท่ี์คณะกรรมการราคากลางก าหนด  
ข) ไดจ้ากฐานขอ้มูลราคาอา้งอิงของพสัดุท่ีกรมบญัชีกลางจดัท า  
ค) ราคามาตรฐานท่ีส านกังบประมาณหรือหน่วยงานกลางอ่ืนก าหนด  
ง) สืบราคาจากทอ้งตลาด  
จ) ราคาท่ีเคยซ้ือหรือจา้งคร้ังหลงัสุดภายในระยะเวลาสองปีงบประมาณ  
ฉ) ราคาอ่ืนใดตามหลกัเกณฑ ์วิธีการ หรือแนวทางปฏิบติัของหน่วยงานของรัฐนั้น ๆ 

คณะกรรมการหลกัเกณฑ์และตรวจสอบราคากลางงานก่อสร้าง คณะอนุกรรมการก ากบั 
หลักเกณฑ์การค านวณราคากลางงานก่อสร้าง คณะท างานจัดท าและปรับปรุงหลักเกณฑ์การ 
ค านวณราคากลางงานก่อสร้าง ไดก้ าหนดหลกัเกณฑก์ารค านวณราคากลางงานก่อสร้างทางราชการ 
ตามมติคณะรัฐมนตรี กุมภาพนัธ์ 2550 (www.gprocurement.go.th) ไวด้งัน้ี 

ราคากลางงานก่อสร้างของทางราชการ หมายถึง ราคาค่าก่อสร้างในงานก่อสร้างของทาง 
ราชการในแต่ละโครงการซ่ึงได้จากการประเมินหรือค านวณตามหลักเกณฑ์และวิธีการท่ี 
คณะรัฐมนตรีก าหนดราคากลางงานก่อสร้างของทางราชการ ไม่ใช่ราคามาตรฐานของงานก่อสร้าง 
เป็นราคาท่ีทางราชการยอมรับไม่สูงจนผูป้ระกอบการได้ก าไรมากเกินกว่าท่ีควรได้รับ และเป็น 
ราคาท่ีไม่ต ่าจนผูป้ระกอบการไม่สามารถท่ีจะด าเนินการก่อสร้างได ้ 

ข้อก าหนดเกี่ยวกับราคาและแหล่งวัสดุก่อสร้าง ได้แก่ ราคาวสัดุก่อสร้างให้ใช้กับราคา
ปัจจุบนัในขณะท่ีค านวณราคากลางงานก่อสร้างนั้น โดยราคาวสัดุก่อสร้างนั้นท่ีน ามาค านวณนั้น
ไดม้าจากส านกังานนโยบายและยทุธศาสตร์การคา้ ท่ีกระทรวงพานิชยเ์ผยแพร่ วสัดุก่อสร้างรายการ
ใดท่ีส านกังานนโยบายและยทุธศาสตร์การคา้ ท่ีกระทรวงพานิชยไ์ม่มีขอ้มูลราคาเผยแพร่ไว ้ให้ใช้
ราคาวสัดุก่อสร้างรายการนั้นท่ีส านักงานพานิชยจ์งัหวดัใกลเ้คียงเผยแพร่ ในการก่อสร้างในส่วน
ภูมิภาค ใหค้  านวณราคาวสัดุก่อสร้างตามท่ีส านกังานพาณิชยจ์งัหวดัท่ีสถานท่ีก่อสร้างตั้งอยูเ่ผยแพร่ 

2.3  กลยุทธ์การเสนอราคา 
กลยุทธ์คือการวางแผนการท างานอย่างเป็นขั้นตอนเพื่อให้บรรลุเป้าหมายท่ีตั้งใจ โดยจะ

เก่ียวขอ้งกบัการตดัสินใจและการแข่งขนัทั้งทางตรงและทางออ้ม และตอ้งการผลท่ีไดรั้บคือชยัชนะ
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ในแผนการท่ีวางไว ้  กลยุทธ์สร้างให้องคก์ารมีความไดเ้ปรียบในการแข่งขนัเหนือคู่แข่งจากความ
แตกต่างท่ีเป็นเอกลกัษณ์ ดว้ยการท าบางส่ิงท่ีสมควรท าเพื่อใหอ้งคก์ารบรรลุเป้าหมายหรือหลีกเล่ียง
การท าบางส่ิงท่ีขัดขวางความส าเร็จขององค์การ ในการประกวดราคาโครงการก่อสร้างก็
เช่นเดียวกนั ผูรั้บเหมายอ่มตอ้งการไดง้านในราคาสูง ส่วนเจา้ของโครงการก็ตอ้งการงานในราคาต ่า
ท่ีสุด ดงันั้นเพื่อให้เป็นไปตามจุดมุ่งหมาย จึงตอ้งมีหลกัในการเสนอราคา อีกทั้งส่วนใหญ่โครงการ
ก่อสร้างของรัฐมกัไม่มีการเปิดเผยขอ้มูลการเสนอราคา ผูรั้บเหมาจะทราบเพียงราคากลางและราคา
ท่ีตนเสนอเท่านั้น 

2.4  แบบจ าลองความน่าจะเป็น (Probabilistic Model) 
แนวคิดแรกของการท านายโอกาสในการชนะการประกวดราคาหรือแข่งขันราคานั้น

มุ่งเนน้ไปท่ีการสร้างแบบจ าลองความน่าจะเป็นท่ีจะช่วยให้แนวทางการตดัสินใจราคา เม่ือปี ค.ศ. 
1957 Friedman เป็นคนแรกท่ีเสนอแนวคิดแบบจ าลองความน่าจะเป็นและยงัไดรั้บการอา้งถึงจาก
นกัวิจยัเป็นจ านวนมาก โดยมีท่ีมาจากแนวคิดการเสนอราคาแบบสุดโต่งสองแบบ คือถา้อยากชนะ
มากก็สามารถเสนอราคาท่ีต ่ากว่าตน้ทุนได ้และถา้ราคานั้นต ่ามากก็จะมีโอกาสชนะ 100% ในทาง
ตรงกนัขา้มราคาท่ีไม่มีวนัชนะก็คือราคาท่ีมี mark-up สูงมาก เช่น mark-up ท่ีสูงถึง 50% ซ่ึงใน
ระหว่างราคาสุดโต่งสองราคาน้ีแลว้ยงัมีราคาตรงกลางท่ีสามารถหาความน่าจะเป็นในการชนะได ้
เช่น หากก าหนด mark-up ท่ีตอ้งการเท่ากบั 12% เม่ือน ามาค านวณตามสมการแลว้โอกาสชนะการ
ประมูลจะเท่ากบั 30% เป็นตน้ 

ต่อมานกัวิจยัหลายคนไดว้ิจารณ์งานของ Friedman และไดค้ิดคน้แบบจ าลองต่าง ๆ ท่ีหวงั
ว่าจะแก้ไขจุดบกพร่องของ Friedman ได้ ไม่ว่าจะเป็น Gates, Whittaker, Fine, Rickwood, Curtis 
กบั Maine และทา้ยท่ีสุด คือ McCaffer 

2.5  แนวคิดของ Friedman 

เป็นแนวคิดท่ีวา่ ยิง่โครงการก่อสร้างมีมูลค่ามากเท่าใด คู่แข่งก็ยอ่มมากขึ้นเท่านั้น 
ความน่าจะเป็นท่ีจะชนะเม่ือไม่ทราบรายช่ือคู่แข่ง: 

 𝑃(𝑤𝑖𝑛) =  𝑃(𝐵0<𝐵1) ∗  𝑃(𝐵0<𝐵𝑖) ∗ … ∗ 𝑃(𝐵0<𝐵𝑛) (2-1) 

โดยท่ี: 𝑃(𝑤𝑖𝑛)  คือ ความน่าจะเป็นท่ีจะชนะคู่แข่งท่ีทราบรายช่ือทั้งหมด 
𝑃(𝐵0<𝐵1)  คือ ความน่าจะเป็นท่ีจะชนะคู่แข่ง i 

 𝐵0  คือ ราคาท่ีผูรั้บเหมาท่ีตอ้งการชนะเสนอ 
𝐵𝑖  คือ ราคาท่ีคู่แข่ง i เสนอ 
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ความน่าจะเป็นท่ีจะชนะเม่ือไม่ทราบรายช่ือคู่แข่ง: 

 𝑃𝑛 =
1

𝑛
(1−𝑃(𝐵0<𝐵𝑎))

𝑃(𝐵0<𝐵𝑎)
+1

  (2-2) 

โดยท่ี: 𝑃𝑛  คือ ความน่าจะเป็นท่ีจะชนะ เม่ือไม่ทราบรายช่ือคู่แข่ง จ านวน 𝑛 ราย 
  𝐵0  คือ ราคาท่ีผูรั้บเหมาท่ีตอ้งการชนะเสนอ 
  𝐵𝑎   คือ ค่าเฉล่ียราคา 
  𝑛   คือ จ านวนผูเ้ขา้ร่วมการประกวดราคา 

2.6  แนวคิดของ McCaffer 
McCaffer ไดท้ าศึกษาดว้ยการใช้วิธีแจกแจงของราคาการประกวดราคางานก่อสร้างและ

อาคาร ซ่ึงน าเสนอในรูปแบบของการแจกแจงปกติโดยมีค่าเบ่ียงเบนมาตรฐานท่ี 8.4% ในงานทาง
และ 6.3% ในงานอาคาร อีกทั้งยงัน าจ านวนผูเ้ขา้ร่วมเสนอราคามาพล็อตกราฟ เพื่อให้เห็นและ
สามารถพยากรณ์ราคาท่ีต ่าท่ีสุดได้จากการประมาณค่าเฉล่ีย อีกทั้งยงัได้พยายามท่ีจะพยากรณ์
ค่าเฉล่ียของราคาท่ีเสนอทั้งหมด ซ่ึงสามารถท าไดง้่ายกวา่การพยากรณ์ราคาท่ีต ่าท่ีสุด 

McCaffer สร้างแบบการแจกแจงแบบปกติ (Normal Distribution) ของการเสนอราคางาน
ก่อสร้างประเภทถนนและอาคารดว้ยค่าเบ่ียงเบนมาตรฐาน (Standard Deviation) เท่ากบั 8.4 % และ 
6.3% ตามล าดบั ซ่ึงการแจกแจงน้ีมีประโยชน์ในการช่วยท านายราคาท่ีต ่าท่ีสุด (Lowest Bid) จาก
การประมาณค่าเฉล่ียการเสนอราคาทั้งแบบการแจกแจงท่ีจดักลุ่มดว้ยจ านวนผูเ้สนอราคาและแบบ
การแจกแจงดว้ยการใชร้าคาท่ีเสนอทั้งหมด 

2.7  งานวิจัยที่เกีย่วข้อง 
Candra Yuliana, Retna Hapsari Kartadipura, และ  Syahril Tuafik จากมหาวิ ทย าลัย 

Lambung Mangkurat ประเทศอินโดนีเซีย ไดน้ าโมเดลของฟรายด์แมนมาใชใ้นการก าหนดกลยทุธ์
การประมูลงาน โดยเก็บรวบรวมขอ้มูลการประมูลงานก่อสร้างอาคารในเมือง Banjarbaru ในช่วง
ระหว่างปี ค.ศ. 2012 ถึง ค.ศ. 2015 ซ่ึงมีการประมาณราคาจากเจ้าของโครงการตั้งแต่ 248 ลา้นรู
เปียห์ ถึง 4.8 พนัลา้นรูเปียห์ จากผลการวิเคราะห์พบวา่ ไดค้่าเท่ากบั -9% จากการค านวณแบบ Multi 
Normal Distribution และได้ค่าเท่ากับ -5% จากการค านวณแบบSingle Normal Distribution และ
พบว่า จากใช ้Bid Price จากการค านวณแบบ Single Normal Distribution ไม่สามารถชนะราคาท่ีต ่า
ท่ีสุดได ้ในทางตรงขา้ม Bid Price จากการค านวณแบบ Multi Normal Distribution สามารถชนะได ้
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และการค านวณแบบ Single Normal Distribution ง่ายและรวดเร็วกว่า เน่ืองจากเป็นการน าค่าเฉล่ีย
ของราคาท่ีเสนอทั้ งหมดมาใช้ ในขณะท่ี Multi Normal Distribution ยากและใช้เวลามากกว่า 
เน่ืองจากค่าท่ีน ามาค านวณนั้นมาจากราคาท่ีแต่ละรายเสนอ ทา้ยท่ีสุดจึงน าผลท่ีไดไ้ปทดสอบใชใ้น
การประมูลงานก่อสร้างจริงคร้ังต่อมา พบว่า สามารถเอาชนะคู่แข่งดว้ย Mark-up -5% เป็นจ านวน
เงิน 498,726,250.00 รูเปียร์  

นายบุญมี แซ่อ้ึง จากจุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลยัไดท้ าการศึกษาถึงพฤติกรรมการประมูลงาน
ก่อสร้างในประเทศไทย ในปี พ.ศ. 2530 วา่มีลกัษณะความสัมพนัธ์อยา่งไรในส่วนท่ีเก่ียวกบัโอกาส
ท่ีจะประมูลงานได ้ราคาประมูล ก าไรคาดคะเน ราคากลาง ราคาประมูลต ่าสุด และราคาประมูล
รองลงมาจากอนัดบัต ่าสุด โดยพิจารณาถึงองคป์ระกอบท่ีเก่ียวขอ้งต่าง ๆ อนัไดแ้ก่ ประเภทของงาน
ก่อสร้าง ขนาดราคาของงานก่อสร้าง และจ านวนผูเ้ขา้ร่วมประมูลงานก่อสร้าง จากการศึกษาและ
วิเคราะห์ขอ้มูลจากผลของการประมูลงานก่อสร้าง ใยช่วงระหวา่งปี พ.ศ. 2524 ถึง พ.ศ. 2528 ซ่ึงได้
เก็บรวบรวมจากหน่วยงานราชการ 4 แห่ง และหน่วยงานรัฐวิสาหกิจอีก 2 แห่ง ไดผ้ลสรุปว่า (ก) 
เม่ือจ านวนผูเ้ขา้ร่วมประมูลงานก่อสร้างมีมากขึ้น ก าไรคาดคะเนสูงสุดจะมีค่าลดลง (ข) เม่ือขนาด
ราคาของงานก่อสร้างใหญ่ขึ้น ก าไรคาดคะเนสูงสุดจะมีค่าลดลง แต่จะไม่มีความสัมพนัธ์กบัจ านวน
ผูเ้ขา้ร่วมประมูลงานก่อสร้าง (ค) ราคาประมูลต ่าสุดและราคาประมูลรองลงมาจากอนัดบัต ่าสุดมีค่า
ต ่ากว่าราคากลางเป็นส่วนใหญ่ (ง) ค่าเฉล่ียของผลต่างของราคาประมูลต ่าสุดกับราคาประมูล
รองลงมาจากอนัดบัต ่าสุดจะมีค่าเพิ่มขึ้น เม่ือราคาประมูลต ่าสุดมีค่าเพิ่มขึ้น  
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บทที ่3 
วธีิด าเนินการศึกษา 

3.1  สมมติฐาน 
 การศึกษาน้ีด าเนินการตามความเช่ือท่ีว่า ผูรั้บเหมาแต่ละรายมีแบบแผนในการเสนอราคา 

และระยะทางระหว่างท่ีตั้งส านักงานใหญ่ของผูรั้บเหมากบัพื้นท่ีก่อสร้างมีผลต่อการตดัสินใจเขา้
ร่วมการประกวดราคา ฉะนั้นหากศึกษาและวิเคราะห์ขอ้มูลการเสนอราคาท่ีผ่านมาในแต่ละพื้นท่ี 
อาจพบความสัมพนัธ์บางอยา่งท่ีแสดงใหเ้ห็นถึงแนวโนม้และรูปแบบการเสนอราคาท่ีมีลกัษณะซ ้า
เดิมเป็นแบบแผนและความโอนเอียงท่ีจะเสนอราคาในลกัษณะเดียวกนัน้ีในอนาคต 

3.2  กลุ่มตัวอย่าง 
กลุ่มตวัอย่างท่ีใชใ้นการศึกษาน้ีไดม้าจากวิธีการเลือกกลุ่มตวัอย่างแบบเจาะจง (Purposive 

Sample) เพื่อให้สอดคลอ้งกบัสมมติฐานและเป็นไปตามวตัถุประสงค์ โดยเลือกเก็บขอ้มูลประวติั
การเสนอราคาโครงการก่อสร้างงานทางจากท่ีมีหน่วยงานรัฐเป็นเจา้ของโครงการ ซ่ึงพิจารณาจาก
ต าแหน่งท่ีตั้งขององค์การบริหารส่วนทอ้งถ่ินในอ าเภอเมืองนครราชสีมาท่ีมีอาณาเขตพื้นท่ีการ
ปกครองติดกนัจ านวน 7 แห่ง ดงัน้ี  

1) เทศบาลต าบลไชยมงคล 
2) องคก์ารบริหารส่วนต าบลหนองบวัศาลา   
3) องคก์ารบริหารส่วนต าบลหม่ืนไวย   
4) เทศบาลต าบลหวัทะเล 
5) องคก์ารบริหารส่วนต าบลหนองระเวียง 
6) องคก์ารบริหารส่วนต าบลมะเริง 
7) องคก์ารบริหารส่วนต าบลบา้นเกาะ 

 เหตุผลท่ีเลือกเก็บรวบรวมขอ้มูลเก่ียวกบัการจดัซ้ือจดัจา้งงานก่อสร้างทาง เน่ืองจากมีความ
ซับซ้อนน้อยกว่างานก่อสร้างอาคารและงานก่อสร้างชลประทานของภาครัฐ อีกทั้งเพื่อเป็นการ
อ านวยความสะดวกและเพิ่มความรวดเร็วในการคน้ขอ้มูลของหน่วยงานภาครัฐ ผูศึ้กษาจึงเลือกงาน
ก่อสร้างทางท่ีมีการจดัซ้ือจดัจา้งดว้ยวิธีการประกวดราคา e-bidding เท่านั้น โดยเก็บขอ้มูลประวติั
การประกวดราคาโครงการก่อสร้างทั้งหมดตั้งแต่เร่ิมมีการใช้ระบบ e-bidding กล่าวคือ ตั้งแต่ 1 
ตุลาคม พ.ศ. 2558 ถึง พ.ศ. 2562 
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3.3  การเกบ็รวบรวมข้อมูล 
เน่ืองจากไม่มีการเปิดเผยราคาท่ีผูรั้บเหมาเสนอแก่สาธารณะชน จึงจ าเป็นตอ้งรวบรวม

ขอ้มูลประวติัการเสนอราคาโครงการก่อสร้างจากการขอความร่วมมือจากเจา้หนา้ท่ีของหน่วยงานรัฐ 
โดยมีแบบฟอร์มบนัทึกขอ้มูลโครงการก่อสร้างอย่างคร่าว เม่ือได้ข้อมูลดิบในรูปแบบกระดาษ 
(paper-based)  แล้วจึงน ามาใส่โปรแกรม Microsoft Excel แล้วจึงน าเลขท่ีโครงการไปสืบค้น
รายละเอียดด้วยตนเองเพิ่มเติมจากระบบ e-GP และแหล่งขอ้มูลนิติบุคคลและประเภทธุรกิจใน
ประเทศไทยของกรมพฒันาธุรกิจการคา้ กระทรวงพาณิชย ์(DBD Data Warehouse) ดงัน้ี  

1) เลขท่ีโครงการในระบบ e-GP 
2) ช่ือโครงการ 
3) รายช่ือผูเ้สนอราคา 
4) จ านวนผูรั้บเหมาท่ีเสนอราคา 
5) ราคาท่ีผูรั้บเหมาแต่ละรายเสนอ 
6) ผูช้นะการประมูลงาน 
7) ราคาประมูลต ่าสุด 
8) สถานท่ีตั้งโครงการก่อสร้าง 
9) วนัท่ีเสนอราคา 
10) ราคากลาง 
11) บญัชีแสดงปริมาณวสัดุและแรงงานท่ีใชใ้นการก่อสร้าง (Bill of Quantities: BOQ)  

โดยในขั้นตอนแรกของการเก็บรวบรวมขอ้มูลนั้น ส่ิงท่ีจ าเป็นและจะอ านวยความสะดวก
ในการขอความอนุเคราะห์เก็บขอ้มูลจากหน่วยงานภาครัฐคือการหาช่องทางการติดต่อเจา้หน้าท่ี
หรือกองพสัดุในหน่วยงานนั้น ๆ โดยด าเนินการดว้ยการสอบถามคนรู้จกัให้ติดต่อฝากเร่ืองโดยย่อ
ให้ก่อนเพื่อการเจรจาท่ีราบร่ืนและเพิ่มโอกาสในความส าเร็จ จากนั้นจึงด าเนินการขอหนังสือขอ
ความอนุเคราะห์ให้นักศึกษาเขา้เก็บขอ้มูลจากทางมหาวิทยาลยั เน่ืองจากการติดต่อกบัหน่วยงาน
ของรัฐตอ้งมีหนงัสือเป็นลายลกัษณ์อกัษรเพื่อใหเ้ป็นไปตามระเบียบราชการ  

จากการพิจารณาและค าปรึกษากบัผูมี้ประสบการณ์ในการประสานงานกบัหน่วยงานของ
รัฐ ผูศึ้กษาได้ลดจ านวนหัวขอ้ในการขอเปิดเผยขอ้มูล จาก 11 หัวขอ้ เหลือเพียง 4 หัวขอ้ ได้แก่ 
เลขท่ีโครงการในระบบ e-GP ช่ือโครงการ รายช่ือผูเ้สนอราคา และราคาของแต่ละผูเ้สนอราคา 
เน่ืองจากการสืบคน้ขอ้มูลยอ้นหลงั 4 ปี มีขอ้จ ากดัดา้นเวลา อีกทั้งช่วงเวลาท่ีผูศึ้กษาด าเนินเร่ืองขอ
ความอนุเคราะห์ตรงกบัช่วงเดือนกนัยายนถึงตุลาคม ซ่ึงเป็นเวลาปิดงบของหน่วยงานของรัฐ ฉะนั้น
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เพื่อความรวดเร็วในการรวบรวมขอ้มูล ผูศึ้กษาจึงอ านวยความสะดวกดว้ยการลดภาระหน้าท่ีของ
เจา้หนา้ท่ีหน่วยงานของรัฐ โดยมีแบบฟอร์มในการบนัทึกรายละเอียดของขอ้มูลตามตารางท่ี 3.1 

ตารางท่ี 3.1 แบบฟอร์มการเก็บขอ้มูล 
ท่ี เลขท่ีโครงการ ช่ือโครงการ รายช่ือผูร่้วมเสนอราคา ราคาท่ีเสนอ 
1     
2     
3     

เม่ือไดข้อ้มูลดิบแลว้ผูศึ้กษาจึงน าเลขท่ีโครงการไปสืบคน้ดว้ยตนเองต่อในระบบ e-GP เพื่อ
คน้หารายละเอียดปลีกย่อยทั้งหมดอีก 7 หัวขอ้ท่ีเหลือ ไดแ้ก่ สถานท่ีตั้งโครงการก่อสร้าง จ านวนผู ้
เสนอราคา ราคาประมูลต ่าสุด ผูช้นะการประมูลงาน วนัท่ีเสนอราคา ราคากลาง  และ BOQ จากนั้น
จึงท าการสืบคน้ขอ้มูลต่อในแหล่งขอ้มูลนิติบุคคลและประเภทธุรกิจในประเทศไทยของกรมพฒันา
ธุรกิจการคา้ กระทรวงพาณิชย ์(DBD Data Warehouse) หรือระบบ DBD เพื่อน าเอารายละเอียด
ดา้นนิติบุคคลของผูรั้บเหมาทุกรายในรายช่ือผูร่้วมเสนอราคามาวิเคราะห์เพิ่มเติม เช่น สถานะ ท่ีตั้ง 
ประวติัการเปล่ียนแปลง ทุนจดทะเบียน งบก าไรขาดทุน เป็นตน้ 

3.4  วิธีวิเคราะห์ข้อมูล 
3.4.1 จัดเตรียมข้อมูลด้วยโปรแกรมตารางงาน Microsoft Excel  

ในการศึกษาน้ี ข้อมูลท่ีผู ้ศึกษาได้เก็บรวบรวมมาเป็นหนังสือตอบรับจาก
หน่วยงานรัฐพร้อมกบัเอกสารแนบ จดัวา่เป็นขอ้มูลดิบในรูปแบบกระดาษ (paper-based) ท าใหเ้กิด
ความจ าเป็นตอ้งใช้โปรแกรมคอมพิวเตอร์ในการช่วยการจดัระเบียบขอ้มูลเบ้ืองตน้ เพื่อจดัเตรียม
ขอ้มูลใหพ้ร้อมแก่การวิเคราะห์ต่อไป 

3.4.2 แผนภูมิพาเรโต้ (Pareto Chart) 
Pareto Chart มีแนวคิดตามหลกัของกฎ 80/20 หรือกฎของส่ิงส าคญัมกัมีจ านวน

น้อย (law of the vital few) ท่ีกล่าวว่า ในเหตุการณ์ทัว่ไปผลลพัธ์ท่ีเกิดขึ้น 80% มกัมาจากสาเหตุ
หลกั 20% Pareto Chart คือแผนภูมิแท่งท่ีจดัเรียงและจ าแนกขอ้มูลตามความถ่ี (Frequency) โดยแท่ง
ท่ีแสดงการเกิดซ ้า (Incarnation) มากท่ีสุด หรือมีความถี่สูงท่ีสุดจะถูกจดัวางอยูท่างซา้ยของแผนภูมิ 
และมีกราฟเส้นท่ีแสดงค่าตามความถ่ีเรียงล าดบัจากมากไปน้อยและซ้ายไปขวา ซ่ึง จุดประสงค์ใน
การใช้ Pareto Chart คือการเน้นปัจจัยส าคัญให้เห็นเด่นชัดจากกลุ่มข้อมูลขนาดใหญ่ มักใช้ใน
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กระบวนการควบคุมคุณภาพ เพื่อหาวา่สาเหตุใดท่ีท าใหสิ้นคา้ท่ีมีต าหนิ (Defects) บ่อยท่ีสุด หรือหา
วา่ประเภทของความเสียหายใดท่ีมกัเกิดขึ้นกบัสินคา้ หรือหาวา่สาเหตุใดท่ีท าใหก้ารเกิดขอ้ร้องเรียน
หรือความไม่พอใจจากลูกคา้มากท่ีสุด ฯลฯ  

3.4.3 ก าไรท่ีคาดหวัง (Mark-up)  
Mark-up คือ ก าไรท่ีบวกเพิ่มจากตน้ทุน โดยก าหนดเป็นร้อยละ 

 𝑀𝑎𝑟𝑘 − 𝑈𝑝 % =
𝐵𝑖𝑑 𝑃𝑟𝑖𝑐𝑒−𝐶𝑜𝑠𝑡 

𝐶𝑜𝑠𝑡
⋅ 100   (3.1) 

โดยท่ี Bid Price  หมายถึง ราคาท่ีเสนอ 
  Cost  หมายถึง  ตน้ทุนงานก่อสร้าง (การศึกษาน้ีใช้ตน้ทุนของเจา้ของโครงการ 
กล่าวคือ ค่าใช้จ่ายอ้างอิงจากราคากลางในเอกสารประกวดราคาจ้างก่อสร้างในระบบ e-GP ท่ี
หน่วยงานของรัฐไดด้ าเนินการจดัท าขอ้มูล) หรือ ราคากลางก่อนคูณ Factor F  

3.4.4 อตัราส่วนราคาเฉลีย่มาตรฐาน (Mean Standardized Bid) 
ในชีวิตจริงการเก็บขอ้มูลการเสนอราคาของคู่แข่งมกัท าไดเ้ฉพาะโครงการท่ีเจา้ตวั

เข้าร่วมการแข่งขัน ส่งผลให้เกิดปัญหาหรือเกิดความล้มเหลวในการวิเคราะห์พฤติกรรมของ
ผูรั้บเหมา เน่ืองจากไม่มีขอ้มูลท่ีเพียงพอ หากตอ้งการน าไปใชจ้ริงจ าเป็นตอ้งมีวิธีเปรียบเทียบอยา่ง
มีหลกัเกณฑเ์ป็นมาตรฐาน ฉะนั้นวิธีท่ีไดรั้บความยอมรับ คือ การปรับฐาน  (Standardizing) 

 𝑀𝑒𝑎𝑛 𝑆𝑡𝑎𝑛𝑑𝑎𝑟𝑑𝑖𝑧𝑒𝑑 𝐵𝑖𝑑 =
𝐵𝑖𝑑 𝑃𝑟𝑖𝑐𝑒 

𝑀𝑒𝑎𝑛 𝐵𝑖𝑑
   (3.2) 

โดยท่ี Bid Price  หมายถึง ราคาท่ีเสนอ 
  Mean Bid หมายถึง  ค่าเฉล่ียของราคาท่ีผูรั้บเหมาทุกรายเสนอ 

3.4.5 ราคาสูงหรือราคาต ่า (High Bid or Low Bid) 
High Bid หรือ Low Bid คือ เกณฑ์ราคาท่ีผู ้รับเหมารายนั้ น ๆ เสนอเทียบกับ

ค่าเฉล่ียของราคาท่ีผูรั้บเหมาทั้งหมดเสนอในแต่ละงาน บ่งบอกถึงพฤติกรรมของผูรั้บเหมาแต่ละ
ราย  
โดยท่ี High Bid  หมายถึง  ราคาท่ีเสนอมากกวา่ค่าเฉล่ีย (Bid Price > Mean)  

Low Bid  หมายถึง  ราคาท่ีเสนอนอ้ยกวา่ค่าเฉล่ีย (Bid Price < Mean)  
0  หมายถึง  ราคาท่ีเสนอเท่ากบัค่าเฉล่ีย (Bid = Mean) ไม่ตอ้งน ามาคิด
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3.4.6 อตัราส่วนการชนะ (Success Ratio) 

 𝑆𝑢𝑐𝑐𝑒𝑠𝑠 𝑅𝑎𝑡𝑖𝑜 =
𝑁𝑢𝑚𝑏𝑒𝑟 𝑜𝑓 𝑗𝑜𝑏𝑠 𝑤𝑜𝑛 

𝑁𝑢𝑚𝑏𝑒𝑟 𝑜𝑓 𝑗𝑜𝑏𝑠 𝑏𝑖𝑑
  (3.3) 

โดยท่ี Number of jobs won หมายถึง  จ านวนโครงการท่ีชนะ  
 Number of jobs bid  หมายถึง  จ านวนโครงการท่ีประกวดราคา 

3.4.7 การทดสอบทวินาม (Binomial Test) 
เป็นการทดสอบแบบ Nonparametric กรณีกลุ่มตวัอยา่งเดียว และขอ้มูลมีเพียงแค่ 

2 ค่า (Dichotomous Data) ในการศึกษาน้ีคือ high bid หรือ low bid เพื่อหาสัดส่วนของขอ้มูลแต่ละ
ค่า (Conover, 1999) 

 𝑥𝑞 = 𝑛 ⋅ 𝑝 ± 𝑧𝑞 √𝑛 ⋅ 𝑝 ⋅ (1 − 𝑝)  (3.4) 

โดยท่ี 𝑥𝑞 หมายถึง  ช่วงท่ียอมรับ 𝐻0  
q  หมายถึง  1 − α (ก าหนดระดบันยัส าคญั (α) = 0.05) 
n  หมายถึง  จ านวน bid  
p  หมายถึง  ค่าความน่าจะเป็น (high หรือ low จึงมีค่าเท่ากบั 0.5) 
𝑧𝑞  หมายถึง  ค่าคงท่ี Quantile ท่ี q จากตาราง A1 (Conover, 1999) 

การอ่านค่า Low  หมายความวา่ จ านวน low bids เยอะจนไม่สมส่วนมาก  
High  หมายความวา่  จ านวน high bids เยอะจนไม่สมส่วน 
R   หมายความวา่  มีการผสมผสานแบบสุ่มทั้ง low และ high bids 

3.5  ข้อตกลงเบ้ืองต้น 
1) ค่างานตน้ทุน (Direct Cost) หรือราคาทุนของงานก่อสร้างทางท่ีใช้ในการเปรียบเทียบ

และการค านวณค่าต่าง ๆในการศึกษาน้ีใช้ค่าตวัเลขท่ีหน่วยงานของรัฐได้ด าเนินการจดัท าขอ้มูล
รายละเอียดค่าใช้จ่าย ก าหนดราคากลาง และการค านวณราคากลางไวใ้นประกาศเชิญชวน และ
เอกสารประกวดราคาจา้งก่อสร้างในระบบ e-GP  

2) วิเคราะห์ขอ้มูลท่ีได้จากหน่วยงานของรัฐเขา้ด้วยกันโดยไม่ค  านึงถึงขอ้แตกต่างเร่ือง
เง่ือนไข ข้อก าหนด ระเบียบ หรือกฎเกณฑ์ท่ีอาจเกิดขึ้ นได้ แม้จะมีหลักเกณฑ์และคู่มือของ
กรมบญัชีกลางใหห้น่วยงานภาคของรัฐปฏิบติัใหถู้กตอ้งก็ตาม ในทางปฏิบติัและตามขอ้เทจ็จริงอาจ
ไม่สามารถพิจารณาไดช้ดัเจน

 



 

 

บทที ่4 
ผลการศึกษา 

จากการรวบรวมขอ้มูลประวติัการเสนอราคาโครงการก่อสร้างงานทางดว้ยวิธีการจดัซ้ือจดั
จา้งผา่นระบบ e-GP จากหน่วยงานราชการส่วนทอ้งถ่ินในเขตพื้นท่ีอ าเภอเมืองนครราชสีมา จงัหวดั
นครราชสีมา จ านวน 7 แห่ง สามารถเก็บรวบรวมไดจ้ริง 5 แห่ง คิดเป็นร้อยละ 74 อีก 2 แห่ง ไม่ให้
ขอ้มูลโดยอา้งวา่ไม่ผา่นมติการประชุม โดยเก็บขอ้มูลได ้ดงัน้ี 

เทศบาลต าบลไชยมงคล 17 โครงการ 
องคก์ารบริหารส่วนต าบลหนองระเวียง 51 โครงการ 
องคก์ารบริหารส่วนต าบลมะเริง  2 โครงการ 
องคก์ารบริหารส่วนต าบลหม่ืนไวย  22  โครงการ 
องคก์ารบริหารส่วนต าบลหนองบวัศาลา  27  โครงการ 

 
การศึกษาน้ีรวบรวมขอ้มูลการประกวดราคาโครงการก่อสร้างไดท้ั้งหมด 119 โครงการ 

รวมเป็นการเสนอราคา (bids) ทั้งส้ิน 665 คร้ัง มูลค่างานก่อสร้างตั้งแต่ 161,000 – 3,613,281 บาท 
แบ่งเป็นประเภทงาน ดงัน้ี 

ถนนคอนกรีตเสริมเหลก็  56 โครงการ  
ถนนลาดยางแบบแอสฟัลทค์อนกรีต  18 โครงการ  
ถนนลาดยางแบบเคพซีล  5 โครงการ  
ถนนหินคลุก  12 โครงการ  
ถนนลูกรัง  3 โครงการ  
ถนนดิน  1 โครงการ  
ท่อคอนกรีตเสริมเหลก็  14  โครงการ 
รางระบายน ้าคอนกรีตเสริมเหลก็  2 โครงการ  
และงานก่อสร้างอ่ืน ๆ  8 โครงการ 
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4.1  ผลการวิเคราะห์ข้อมูลภาพรวม 
4.1.1 การเข้าร่วมการประกวดราคา (Entering) 

จากจ านวนการเสนอราคา (bids) ทั้ งหมด 665 คร้ัง พบว่าเป็น Missing Value 
จ านวน 2 รายการ เน่ืองจากความผิดพลาดของผูใ้ห้ขอ้มูล ท าให้เหลือ bids 663 รายการ และพบ
จ านวนผูรั้บเหมาก่อสร้างท่ีแตกต่างกนัจ านวน 71 ราย และหลงัจากท าการหาขอ้มูลเพิ่มเติมพบว่า มี
ผูรั้บเหมาท่ีมีเจา้ของเดียวกนัจ านวน 4 คู่ จึงเหลือ 67 ราย 

จากรูปท่ี 4.1 Pareto Chart เปรียบเทียบความถี่ในการเข้าร่วมการประกวดราคานั้น
มีแกน x ด้านซ้ายมือ คือ จ านวนโครงการท่ี เข้าร่วมการประกวดราคา แกน x ด้านขวามือ คือ 
เปอร์เซ็นตท่ี์คิดจากจ านวนความถ่ีทั้งหมด และแกน y คือ รายช่ือผูรั้บเหมา 67 ราย โดยแต่ละแท่ง
แผนภูมิแสดงถึงจ านวนการเขา้ร่วมการประกวดราคางานก่อสร้างทาง มีหน่วยเป็นคร้ัง 

ผูรั้บเหมาท่ีอยูใ่นพื้นท่ีเหนือกราฟเส้น มีดว้ยกนัทั้งหมด 6 ราย มีความถี่ในการ bid 
คือ 66, 64, 49, 47, 38, และ 36 คิดเป็นร้อยละได้เท่ากับ 9.95, 9.65, 7.39, 7.09, 5.73, และ 5.43 
ตามล าดบั 

และเม่ือน าหลกัของ Law of the Vital Few มาประยกุตใ์ชเ้พื่อช่วยใหเ้นน้ผูรั้บเหมา
หลกัให้เด่นชัดออกจากกลุ่มตวัอย่างท่ีมีขนาดค่อนขา้งใหญ่ กล่าวคือ ผูรั้บเหมาท่ีเป็นคู่แข่งหลกั
ไดแ้ก่ผูรั้บเหมาท่ีมีความถ่ีเท่ากบั 20% ของจ านวน bids ทั้งหมด ค านวณไดด้งัน้ี: 

 20% x 663 = 132.6 คร้ัง 
จากกราฟจะเห็นไดว้า่ มีผูรั้บเหมา 2 ราย ท่ีมีความถี่ในการเขา้ร่วมการประกวดงาน

บ่อยท่ีสุดสองอนัดบัแรก เป็นจ านวน 66 คร้ัง และ 64 คร้ัง ผลรวมเท่ากบั 130 คร้ัง หรือสามารถหา
ไดจ้ากแผนภูมิแท่งท่ีสูงกวา่หรือเท่ากบัมาร์ค 80% แกน x ดา้นขวา กล่าวไดว้า่ คู่แข่งหลกัท่ีมีความถ่ี
สูงในการเขา้ร่วมการประกวดราคางานก่อสร้างทางในพื้นท่ีท่ีเก็บขอ้มูลมี 2 ราย 
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รูปท่ี 4.1 เปรียบเทียบความถี่ในการเขา้ร่วมการประกวดราคา
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4.1.2 การชนะการประกวดราคา (Winning) 
จากรูปท่ี 4.2 Pareto Chart เปรียบเทียบความถ่ีในการชนะการประกวดราคานั้นมี

แกน x ดา้นซ้ายมือ คือ จ านวนโครงการท่ีชนะการประกวดราคา แกน x ดา้นขวามือ คือ เปอร์เซ็นต์
ท่ีคิดจากจ านวนความถ่ีทั้งหมด และแกน y คือ รายช่ือผูรั้บเหมา 67 ราย โดยแต่ละแท่งแผนภูมิแสดง
ถึงจ านวนการชนะการประกวดราคางานก่อสร้างทาง มีหน่วยเป็นโครงการ 

ผูรั้บเหมาท่ีอยู่ในพื้นท่ีเหนือกราฟเส้น มีด้วยกันทั้งหมด 2 ราย ท่ีเป็นผูช้นะการ
ประกวดราคา 31 และ 13 คิดเป็นร้อยละไดเ้ท่ากบั 26.05 และ 10.92 ตามล าดบั 

และเม่ือน าหลกัของ Law of the Vital Few มาประยกุตใ์ชเ้พื่อช่วยใหเ้นน้ผูรั้บเหมา
หลกัให้เด่นชัดออกจากกลุ่มตวัอย่างท่ีมีขนาดค่อนขา้งใหญ่ กล่าวคือ ผูรั้บ เหมาท่ีเป็นคู่แข่งหลกั
ไดแ้ก่ผูรั้บเหมาท่ีมีความถ่ีเท่ากบั 20% ของจ านวนโครงการทั้งหมด ค านวณไดด้งัน้ี: 

20% x 119 = 23.8 โครงการ 
จากกราฟจะเห็นไดว้า่ มีผูรั้บเหมาเพียงรายเดียวท่ีมีความถี่ในการชนะการประกวด

ราคางานก่อสร้างทางบ่อยท่ีสุดเป็นอนัดับแรก เป็นจ านวน 31 โครงการ หรือสามารถหาได้จาก
แผนภูมิแท่งท่ีสูงกว่าหรือเท่ากบัมาร์ค 80% แกน x ดา้นขวา กล่าวไดว้่า คู่แข่งท่ีส าคญัท่ีควรค่าแก่
การศึกษาและพิจารณาลกัษณะพฤติกรรมการเสนอราคาเป็นพิเศษมีจ านวน 1 ราย เน่ืองจากเป็นผูท่ี้
มีความถ่ีสูงในการชนะการประกวดราคางานก่อสร้างทางในพื้นท่ีท่ีเก็บขอ้มูล
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รูปท่ี 4.2 เปรียบเทียบความถี่ในการชนะการประกวดราคา
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4.1.3 จ านวนผู้เสนอราคา (Number of Bidders) 
เม่ือจดัระเบียบขอ้มูล 119 โครงการเพื่อหาจ านวนผูเ้ขา้ร่วมการประกวดราคาในแต่

ละโครงการ พบว่า 7 โครงการไม่มีคู่แข่ง กล่าวคือ มีผูเ้สนอราคาเพียงรายเดียว และองคก์ารบริหาร
ส่วนต าบลมะเริงมีขอ้มูลเพียง 2 โครงการ จึงตดัออกเหลือ 110 โครงการ  

จากน้ีจะใช้พยญัชนะไทย ก-จ แทนช่ือหน่วยงานราชการท่ีเป็นเจา้ของโครงการ
และใชต้วัอกัษรภาษาองักฤษตั้งแต่ A-Z แทนช่ือผูรั้บเหมา 

จากตารางท่ี 4.1 จะเห็นไดว้า่ หน่วยงาน (ค) มีจ านวนผูรั้บเหมามาร่วมการแข่งขนั
มากท่ีสุด เฉล่ียโครงการละ 7.56 ราย โดยโครงการหน่ึงมีจ านวนผูเ้ขา้ร่วมการประกวดราคาสูงท่ีสุด
ถึง 14 ราย ในขณะเดียวกนัหน่วยงาน (ง) มีจ านวนผูรั้บเหมานอ้ยท่ีสุด เฉล่ียโครงการละ 2.67 ราย 
 
ตารางท่ี 4.1 จ านวนผูเ้สนอราคาในแต่ละพื้นท่ี  

 

 

ก ข ค ง

2 4 1 2 9
3 1 3 3 6
4 3 6 5 3
5 5 5 7 -
6 4 1 5 -
7 - 2 2 -
8 - 1 3 -
9 - 3 7 -

10 - 2 4 -
11 - 2 2 -
12 - 1 4 -
13 - - 2 -
14 - - 2 -

Mean 4.24 6.26 7.56 2.67
SD 1.52 2.59 3.36 0.77

No. of Projects (based on owners)
No. of Bidders
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จากรูปท่ี 4.3 จะเห็นไดว้่ายิ่งจ านวนคู่แข่งมากขึ้น ความต่างระหว่างราคาเฉล่ียและ
ราคาท่ีชนะการประกวดราคานั้นก็จะยิ่งมากขึ้นตามไปดว้ย หมายความว่าโครงการก่อสร้างใดท่ีมี
ผูรั้บเหมามาร่วมการประกวดราคาเป็นจ านวนมาก ก็จะท าให้เกิดการแข่งขนัสูง ราคาท่ีไดง้านจึงต ่า
มากกวา่โครงการก่อสร้างท่ีมีผูรั้บเหมามาร่วมการประกวดราคาต ่ากวา่ 

 
 

รูปท่ี 4.3 ความสัมพนัธ์ระหว่างจ านวนผูเ้สนอราคาและค่าเฉล่ียความต่างของ 
  lowest bid กบั mean bid เฉพาะงานถนน ค.ส.ล. 

ซ่ึงมีความสอดคลอ้งกับตาราง 4.2 ท่ี Min และ Max ของ Mark-up ของ (ค) ท่ีมี
ช่วงกวา้งท่ีสุด คือ -20 ถึง 36 ในขณะท่ี (ง) มีช่วงแคบท่ีสุด คือ -25 ถึง 8 จะเห็นไดว้า่ งานแต่ประเภท
ในแต่ละพื้นท่ีมีการแข่งขนัไม่เท่ากนั มีค่า Min และ Max ของ Mark-up ต่างกนั ส่วนงานประเภท
อ่ืน ๆ ไดข้อ้มูลมาไม่เพียงพอ สมมติฐานว่าอาจเป็นเพราะงานก่อสร้างทางในทอ้งถ่ินอ าเภอเมือง
นครราชสีมามีงานประเภทถนน ค.ส.ล. มากท่ีสุด 
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ตารางท่ี 4.2 Mark-up ของ lowest bid แบ่งตามหน่วยงานและประเภทงาน   

 
 

เม่ือจัดอันดับตามความถ่ีในการ bid ดังตารางท่ี 4.3 แล้วพบว่า ผูรั้บเหมาชอบ 
(favor) งานคนละประเภทกนั สังเกตไดจ้ากการท่ีผูรั้บเหมาอนัดบั 1-3 ไม่ซ ้ากนัเลย ซ่ึงแสดงใหเ้ห็น
ว่า ผูรั้บเหมาแต่ละรายไม่ได้เขา้ร่วมงานทางทุกประเภท ในขณะเดียวกันเม่ือจดัอนัดบัตามพื้นท่ี
ก่อสร้าง (หน่วยงานเจา้ของโครงการ) แลว้พบว่า ผูรั้บเหมา favor หลายพื้นท่ี โดยเฉพาะพื้นท่ีท่ีมี
อาณาเขตติดต่อกนั เช่น ผูรั้บเหมา H ชอบไปทั้ง (ก) (ข) และ (ง) เป็นตน้ 

ตารางท่ี 4.3 สามอนัดบัผูรั้บเหมาท่ีเขา้ร่วมการประกวดราคาบ่อยท่ีสุด 

 

MIN MAX MIN MAX MIN MAX MIN MAX

รวม -7 35 -16 37 -20 36 -25 8

ถนนคอนกรีตเสริมเหลก็ -7 13 -10 36 -20 36 -25 8

ถนนลาดยางแอสฟัลท์ -6 35 -16 37 -9 32 - -

ถนนลาดยางเคฟซีล 6 6 - - -15 36 - -

รางระบายน ้าค.ส.ล. - - - - 12 16 - -

ท่อคอนกรีตเสริมเหลก็ - - - - 11 15 1 11

ถนนหินคลุก - - 8 11 -10 36 -1 -1

ประเภทงาน

หน่วยงานเจ้าของโครงการ

ก ข ค ง

ประเภทงาน 1st 2nd 3rd

ถนนคอนกรีตเสริมเหลก็ C D J, A

ถนนลาดยางแอสฟัลท์ H O M

ท่อคอนกรีตเสริมเหลก็ E Z D

หน่วยงานเจ้าของโครงการ 1st 2nd 3rd

ก H C U

ข H D J

ค C J, G B

ง E H, C A

 



27 

 

4.2  ผลการวิเคราะห์พฤติกรรมของผู้รับเหมา 
ในการวิ เคราะห์พฤติกรรมด้วยการค านวณหาค่ า  Average Mean Standardized bid  

ค่า Success Ratio และค่า Randomness จ าเป็นต้องใช้เกณฑ์คดัเลือกผูท่ี้เสนอราคาตั้งแต่ 20 คร้ัง 
ขึ้นไป (เหลือจ านวน 10 ราย) มิฉะนั้นอาจจะท าผลการศึกษาไม่ตรงกบัส่ิงท่ีเกิดขึ้นจริง (McCaffer, 
1976) 

ยกตัวอย่าง การค านวณหาค่าต่าง ๆ ของผูรั้บเหมา A   
4.2.1 Average Mean Standardized bid: 

โครงการหน่ึงมีผูรั้บเหมาเสนอราคาทั้งหมด 5 ราย ดงัน้ี   
ผูรั้บเหมา  A เสนอราคา  1,034,000 
ผูรั้บเหมา  J  เสนอราคา  1,045,000  
ผูรั้บเหมา  D  เสนอราคา  968,000  
ผูรั้บเหมา  H  เสนอราคา  1,110,000 
ผูรั้บเหมา  Q  เสนอราคา  1,086,000 

�̅� = ∑ 𝑥

𝑛
 = 

5,243,000

5
    = 1,048,600 

ฉะนั้น   Mean Standardized bid =
1,034,000

1,048,600
 = 0.986 

ค านวณเช่นน้ีจนครบทุกโครงการท่ี A เขา้ร่วมการประกวดราคา แลว้น าค่า Mean 
Standardized Bid มาเฉล่ียไดเ้ท่ากบั 0.869 ดงัตารางท่ี 4 

4.2.2 Success Ratio: 
A เขา้ร่วมทั้งหมด 38 โครงการ เป็นผูช้นะ 10 โครงการ 

Success Ratio ของ A  =
10

38
⋅ 100 = 26.3% 

4.2.3 Statistical Test for Randomness:  
A เขา้ร่วมทั้งหมด 38 โครงการ  

A  เสนอราคาเป็น  High Bid  =  6  คร้ัง 
Low Bid = 31  คร้ัง 
0   =  1  คร้ัง 
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ฉะนั้น ท่ีระดบัความเช่ือมัน่ 95% ค่าสัมประสิทธ์ิแอลฟ่า (α) = 0.05  
𝑛 = 37  
𝑝  = 0.5  (ความน่าจะเป็นท่ีจะเป็น High Bid หรือ Low Bid)  
𝑧𝑞  ท่ี q  = 0.95  คือ 1.6449 (จากตาราง A1 ของ Conover, 1999) 

𝑥0.95 = 37 ⋅ 0.5 ± 1.6449√37 ⋅ 0.5 ⋅ (1 − 0.5) 
 

𝑥0.95 = 18.5 ± 5 
 

𝑥0.95 = 13.5 ถึง 23.5 

ฉะนั้น จ านวน High Bid ของ A = 6 ซ่ึงไม่อยูใ่นช่วง 𝑥0.95  
แปลวา่ A เสนอราคาแบบไม่สุ่ม (Not Random) โดยโนม้เอียงไปทาง Low Bid 

ตารางท่ี 4.4 ความสัมพนัธ์ระหวา่ง Average Mean Standardized Bid และ Success Ratio 

 
 

จากตารางท่ี 4.4 จะเห็นไดว้า่เม่ือจดัเรียงขอ้มูลดว้ยค่า Average Mean Standardized 
bid จากน้อยไปมาก ค่าของ Success Ratio จะเรียงจากมากไปน้อยเป็นส่วนใหญ่ ยกเวน้ A และ F 
ฉะนั้นหากไม่นบั A จะพบวา่ B มี Average Mean Standardized Bid ต ่าท่ีสุด และมีค่า Success Ratio 
สูงท่ีสุด อีกทั้ งยงัมีพฤติกรรมการเสนอราคาแบบ Low Bid ในทางตรงกันข้าม ผูรั้บเหมา J มี
พฤติกรรมการเสนอราคาแบบ High Bid แปลว่ามกัจะเสนอราคาท่ีสูงเกินกว่าค่าเฉล่ีย ฉะนั้นจึงมีค่า 

Company No. of Winning Average of mean Success

Identifier Bids Bids standardized bid Rate

A 38 10 0.869 26.3 Low
B 26 13 0.873 50.0 Low
C 66 31 0.899 47.0 Low
D 47 6 0.913 12.8 Low
E 36 4 0.988 11.1 Random
F 25 0 0.990 0.0 High
G 31 3 1.003 9.7 High
H 64 4 1.035 6.3 High
I 24 0 1.122 0.0 High
J 49 0 1.138 0.0 High

Randomness
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Average Mean Standardized Bid ท่ีสูงตามไปดว้ย ส่งผลให้ Success Ratio ต ่าจนเป็น 0 กล่าวคือไม่
ชนะเลยแมแ้ต่เพียงคร้ังเดียว 

พฤติกรรมของผูรั้บเหมางานทางในอ าเภอเมืองโดยรวมแลว้มีลกัษณะแบบสุ่ม
(Random) น้อย มีเพียงรายเดียว ส่วนใหญ่มีลักษณะแบบสูง (High Bid) ไม่ก็ต ่า (Low Bid) เสีย
มากกวา่ 

4.3  ผลวิเคราะห์ข้อมูลแบบกรณีศึกษา 
เน่ืองจากผูรั้บเหมา B C D เขา้ร่วมการประกวดราคาบ่อยท่ีสุดและชนะบ่อยท่ีสุดเป็น  3 

อนัดบัแรก ส่วนผูรั้บเหมา J เขา้ร่วมบ่อยเช่นกนัแต่ไม่ชนะแมแ้ต่คร้ังเดียว จึงสนใจพฤติกรรมเป็น
กรณีศึกษา โดยแบ่งการวิเคราะห์ขอ้มูลออกเป็น 3 ประเด็น ไดแ้ก่  

1) ความแตกต่างระหวา่งราคาท่ีเสนอและราคาต ่าสุดเม่ือเทียบจากราคากลาง  
2) ช่วงราคาท่ีเสนอ  
3) ประเภทงานและความถี่ในการเป็นผูช้นะการเสนอราคา  

4.3.1 ความแตกต่างระหว่างราคาท่ีเสนอและราคาต ่าสุดเม่ือเทียบจากราคากลาง 
ในการเปรียบเทียบราคาให้เห็นชดัถึงความแตกต่างระหว่างราคาท่ีผูรั้บเหมาเสนอ

และราคาท่ีชนะการประกวดราคา จ าเป็นตอ้งก าหนดค่าดว้ยการน าเอาราคากลางไปหารเพื่อเป็น
เกณฑ์แลว้จึงสร้างกราฟเส้น โดยมีแกน y เป็นค่าสมมติค านวณจาก ราคาท่ีเสนอ/ราคากลาง และ
แกน x เป็นเลขท่ีโครงการก่อสร้าง 

ทั้งน้ี โครงการใดท่ีผูรั้บเหมาเสนอราคามีค่าในแกน y เท่ากบั 1 แสดงวา่ เป็นการเสนอราคา
งานแบบเต็มจ านวนหรือเท่ากบัราคากลาง และโครงการใดท่ีมีจุดตดั แสดงว่า ผูรั้บเหมาเป็นผูช้นะ
ในโครงการนั้น 

 
 

 
 

รูปท่ี 4.4 เปรียบเทียบราคาท่ีเสนอและราคาท่ีชนะของผูรั้บเหมา B 
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จากรูปท่ี 4.4 จะเห็นไดว้่าผูรั้บเหมา B เสนอราคาไดใ้กลเ้คียงกบัราคาท่ีชนะหรือ
ราคาต ่าสุด สังเกตไดจ้ากลกัษณะกราฟทั้งสองเส้นมีความใกลชิ้ดกนั และผูรั้บเหมา B มีพฤติกรรม
การเสนอราคาแบบค่อนขา้งต ่ากว่าราคากลาง สังเกตไดก้ราฟเส้นท่ีขึ้นไปใกลก้ับค่า 1 เพียงไม่ก่ี
โครงการ  

 

รูปท่ี 4.5 เปรียบเทียบราคาท่ีเสนอและราคาท่ีชนะของผูรั้บเหมา C 

จากรูปท่ี 4.5 จะเห็นไดว้่าผูรั้บเหมา C เสนอราคาไดใ้กลเ้คียงกบัราคาท่ีชนะหรือ
ราคาต ่าสุด สังเกตไดจ้ากลกัษณะกราฟทั้งสองเส้นมีความใกลชิ้ดกนั และผูรั้บเหมา C มีพฤติกรรม
การเสนอราคาในช่วงแรกแบบราคาสูงหรือใกลเ้คียงกบัราคากลาง สังเกตไดก้ราฟเส้นท่ีขึ้นไปใกล้
กบัค่า 1  

 

รูปท่ี 4.6 เปรียบเทียบราคาท่ีเสนอและราคาท่ีชนะของผูรั้บเหมา D 
 

จากรูปท่ี 4.6 จะเห็นไดว้่าผูรั้บเหมา D เสนอราคาไดใ้กลเ้คียงกบัราคาท่ีชนะหรือ
ราคาต ่าสุด สังเกตได้จากลกัษณะกราฟทั้งสองเส้นมีความใกลชิ้ดกนั แต่เป็นผูช้นะการประกวด
ราคาไม่บ่อย สังเกตไดจ้ากจ านวนจุดบนเส้นกราฟ และผูรั้บเหมา B มีพฤติกรรมการเสนอราคาแบบ
ค่อนขา้งต ่ากวา่ราคากลาง ยกเวน้โครงการช่วงกลาง   
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รูปท่ี 4.7 เปรียบเทียบราคาท่ีเสนอและราคาท่ีชนะของผูรั้บเหมา J 

จากรูปท่ี 4.7 จะเห็นได้ว่าผูรั้บเหมา J เสนอราคาได้ห่างไกลกับราคาท่ีชนะมาก 
และมกัจะเสนอราคาแบบใกลเ้คียงกบัราคากลางเป็นส่วนใหญ่ ส่งผลให้ไม่เป็นผูช้นะการประกวด
ราคาเลยแมแ้ต่เพียงคร้ังเดียว อาจเป็นเพราะผูรั้บเหมา J ตอ้งการไดง้านในราคาสูง   

4.3.2 ช่วงราคาที่เสนอ (Range)  
B เสนอราคาอยูใ่นช่วง Mark-up -20.37 ถึง 31.92 
C เสนอราคาอยูใ่นช่วง Mark-up -25.09 ถึง 35.96 
D เสนอราคาอยูใ่นช่วง Mark-up -20.37 ถึง 35.80 
J เสนอราคาอยูใ่นช่วง Mark-up -20.37 ถึง 35.96 
ทุกรายมีช่วงราคาท่ีเสนอใกลเ้คียงกนั มีแค่ C ท่ีกดราคาไดต้ ่าท่ีสุด คือ -25.09% 

4.3.3 ประเภทงานและความถี่ในการเป็นผู้ชนะการเสนอราคา 
ตารางท่ี 4.5 เปรียบเทียบความถี่ในการเขา้ร่วมการประกวดราคาและการเป็นผูช้นะ 

 
 

จากตารางท่ี 4.5 จะเห็นได้ว่า ผูรั้บเหมา B C D และ J ล้วนเป็นผูท่ี้เข้าร่วมการ
ประกวดราคาโครงการก่อสร้างถนน ค.ส.ล. บ่อยท่ีสุด คิดเป็นร้อยละ 61.54, 71.21, 85.11, และ 
69.39 ตามล าดบั  

เม่ือสังเกตจะพบว่าผูรั้บเหมา B C และ D มีพฤติกรรมการเสนอราคาแบบ Low 
ส่งผลให้ผูรั้บเหมาดงักล่าวชนะการประกวดราคาโครงการก่อสร้างถนน ค.ส.ล. บ่อยท่ีสุดเช่นกนั 

B C D J
จ านวนโครงการทั้งหมดท่ีเขา้ร่วมการประกวดราคา 26 66 47 49
จ านวนโครงการถนน ค.ส.ล. ท่ีเขา้ร่วมการประกวดราคา 16 47 40 34
จ านวนโครงการถนน ค.ส.ล. ท่ีชนะการประกวดราคา 11 21 6 0
จ านวนโครงการทั้งหมดท่ีชนะการประกวดราคา 13 31 6 0
พฤติกรรมการเสนอราคา Low Low Low High

ผู้รับเหมา
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คิดเป็นร้อยละ 84.62, 67.74, และ 100 ตามล าดบั โดยค่า Average Mean Standardized Bid ของราคา
ถนน ค.ส.ล. เท่ากบั 0.871 ในทางตรงกนัขา้มผูรั้บเหมา J ไม่เคยเป็นผูช้นะการเสนอราคาเลยแมแ้ต่
คร้ังเดียว ซ่ึงสอดคลอ้งกบัพฤติกรรมการเสนอราคาแบบ High และค่า Average Mean Standardized 
Bid เท่ากบั 1.091 

 
 

 



 

 

บทที ่5 
บทสรุป 

5.1  ผลการศึกษา 
การศึกษาน้ีมีจุดประสงคท่ี์จะหาแนวโนม้ พฤติกรรม รูปแบบการเสนอราคาของผูรั้บเหมา

งานก่อสร้างทางในอ าเภอเมืองนครราชสีมา เพื่อการก าหนดกลยุทธ์การเสนอราคางานก่อสร้างทาง
ของภาครัฐ จากการศึกษาพบว่า มีผูรั้บเหมาท่ีมีความถ่ีในการเขา้ร่วมการประมูลราคามากกว่า 20 
คร้ัง จ านวน 10 ราย จาก 71 ราย ซ่ึงเขา้เกณฑก์ารทดสอบทวินามเพื่อหาค่าความสุ่ม (Randomness) 
โดย 9 ใน 10 หรือร้อยละ 90 มีรูปแบบการเสนอราคา สามารถแจกแจงได ้2 แบบ ดงัน้ี 

1)    ผูรั้บเหมา จ านวน 4 ราย มีลกัษณะการเสนอราคาแบบ low bid กล่าวคือ สัดส่วนการ
เสนอราคาต ่ากวา่ราคาเฉล่ียมากกวา่การเสนอราคาแบบอ่ืน  

2)    ผูรั้บเหมา จ านวน 5 ราย มีลกัษณะการเสนอราคาแบบ high bid กล่าวคือ สัดส่วนการ
เสนอราคาสูงกวา่ราคาเฉล่ียมากกวา่การเสนอราคาแบบอ่ืน 

และมีผูรั้บเหมาเพียง 1 ราย ท่ีมีรูปแบบการเสนอราคาแบบสุ่ม กล่าวคือไม่มีรูปแบบการ
เสนอราคา อีกทั้งยงัพบว่า ราคาท่ีผูรั้บเหมาเสนอนั้นมีความสัมพนัธ์กับ Success Ratio จึงน ามา
ก าหนดกลยทุธ์การเสนอราคาได ้4 กลยทุธ์ ดงัน้ี 

5.1.1 กลยุทธ์ท่ี 1: จ านวนคู่แข่ง 
เลือกเขา้ร่วมการประกวดราคาโครงการในพื้นท่ีท่ีคู่แข่งนอ้ย จะเห็นไดจ้ากรูปท่ี 5

จ านวน Bidders ยิง่สูง ความต่างของราคายิง่สูงตามไปดว้ย มีความเป็นไปไดจ้าก 2 สาเหตุ  
1) มีการตดัราคากนัเม่ือแข่งขนัสูง  
2) มีความหลากหลายท่ีมากขึ้นในการประมาณราคาของแต่ละราย  
ดงันั้นเม่ือสนใจประกวดราคางานในพื้นท่ีใดก็ควรตรวจดูประวติัจ านวนผูเ้ขา้ร่วม

การแข่งขนัดว้ย จากนั้นจึงพิจารณาค่าต่าง ๆผูรั้บเหมาท่ีมกัเขา้ร่วมการประกวดราคาท่ีพื้นท่ีนั้น หรือ
ผูรั้บเหมาท่ีมกัเขา้ร่วมประเภทงานนั้น ไดแ้ก่ ค่า Average Mean Standardized Bid ค่า Success Ratio 
และพฤติกรรมตามขอ้ 5.1.2
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5.1.2 กลยุทธ์ท่ี 2: แบบแผนพฤติกรรมของคู่แข่ง 
ผูรั้บเหมาแต่ละรายมีแบบแผนท่ีต่างกนั บางรายมีลกัษณะการเสนอราคาแบบ high 

บางรายมีลักษณะการเสนอราคา low บางรายก็ เสนอราคาแบบสุ่ม โดยลักษณะดังกล่าวมี
ความสัมพนัธ์กบัค่า Average Mean Standardized Bid ของผูรั้บเหมานั้น ๆ ซ่ึงถือเป็นค่า Performance 
โดยรวมของผูรั้บเหมาดงักล่าว ใช้เป็นแนวทางในการก าหนด Mark-Up เพื่อให้ชนะการประกวด
ราคา 

5.1.3 กลยุทธ์ท่ี 3: การท านายความส าเร็จของผู้รับเหมาคู่แข่ง 
จากตารางท่ี 1 จะเห็นไดว้่า Average Mean Standardized Bid มีความสัมพนัธ์แบบ

ผกผนั (Inverse Correlation) หรือมีความสัมพนัธ์เชิงลบ (Negative Correlation) กบั Success Ratio 
มีประโยชน์ในการท านายวา่ผูรั้บเหมารายนั้น ๆจะชนะการแข่งขนัหรือไม่ โดยคิดเป็นร้อยละ    

5.1.4 กลยุทธ์ท่ี 4: การเปลีย่น Mark-Up 
การเสนอราคาดว้ย Mark-Up ท่ีมากขึ้นช่วยเพิ่มมูลค่างานและก าไรแลว้จึงชดเชย

สัดส่วนการชนะท่ีนอ้ยลงดว้ยการเขา้ร่วมการประกวดราคาให้บ่อยขึ้น หรือเพิ่มจ านวนโครงการท่ี
เขา้ร่วมการประกวดราคา 

5.2  ข้อจ ากดัและข้อเสนอแนะ 
ในการศึกษาเก่ียวกบัราคางานโครงการก่อสร้างของภาครัฐนั้นจ าเป็นตอ้งมีการเขา้ถึงขอ้มูล

ประวติัการประกวดราคาในระบบ e-GP ซ่ึงโครงการก่อสร้างส่วนใหญ่จะประกาศแต่เพียงผูช้นะ
การเสนอราคาเท่านั้น ส่งผลให้เกิดเป็นขอ้จ ากดัในการศึกษาได ้อย่างไรก็ตามในอนาคตอาจมีการ
เปล่ียนแปลงและพฒันาระบบของภาครัฐให้ดียิ่งๆขึ้นไปอีก เน่ืองจากตอ้งมีการปรับปรุงให้รองรับ
พระราชบญัญติัการจดัซ้ือจดัจา้งและการบริหารพสัดุภาครัฐ โดยเฉพาะหลกัการการเผยแพร่ขอ้มูล
ข่าวสาร เพื่อความโปร่งใสของการจดัซ้ือจดัจา้งและส่งเสริมใหเ้กิดการแข่งขนัอยา่งเป็นธรรม 
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ภาคผนวก ก 

เคร่ืองมือและสถิติที่เกีย่วข้อง

 



 

ตารางรายช่ือผู้ชนะการประกวดราคา 

 

ที่ หน่วยงาน เลขทีโ่ครงการ ผู้ชนะ ราคาชนะ
1 ไชยมงคล 61077023673 โคราชด ารงคบ์ริการ 527,000                
2 ไชยมงคล 61077028997 โชคชยัการโยธา 505,000                
3 ไชยมงคล 60117369624 ศรชยัวฒันาก่อสร้างชยัภูมิ 1,263,000             
4 ไชยมงคล 62047034740 วงัศิลา คอนสตรัคชัน่ 2558 664,000                
5 ไชยมงคล 62047035894 พงศรุ่์งทรัพยบ์ริการ 535,000                
6 ไชยมงคล 62077036529 พงศรุ่์งทรัพยบ์ริการ 2,263,819             
7 ไชยมงคล 62047216187 พรโชติการสร้าง 280,000                
8 ไชยมงคล 62047216855 พรโชติการสร้าง 960,000                
9 ไชยมงคล 60117312578 เอสวีอาร์.คอน. 1,080,000             

10 ไชยมงคล 61077031747 เฮงเจริญการโยธา 83,700                  
11 ไชยมงคล 61077031826 เฮงเจริญการโยธา 357,000                
12 ไชยมงคล 61077031894 เฮงเจริญการโยธา 75,300                  
13 ไชยมงคล 62047040815 เฮงเจริญการโยธา 295,000                
14 ไชยมงคล 62047041636 มวลมิตร คอนสตร่ัคชัน่ 349,000                
15 ไชยมงคล 60117459217 เฮงเจริญการโยธา 398,000                
16 ไชยมงคล 61077029871 เงินไหลมาการโยธา 672,000                
17 ไชยมงคล 62047040396 เงินไหลมาการโยธา 245,000                
18 มะเริง 62057189147 เอส.พี.อินเตอร์ มาร์เก็ตต้ิง 586,000                
19 มะเริง 62057165014 เฮงเจริญการโยธา 460,000                
20 หนองบวัศาลา 60075036170 โชคชยัการโยธา 1,203,000             
21 หนองบวัศาลา 60075036180 โชคชยัการโยธา 351,600                
22 หนองบวัศาลา 60075036214 โชคชยัการโยธา 1,785,000             
23 หนองบวัศาลา 60075036220 มะค่าพฒันาการ 563,000                
24 หนองบวัศาลา 61037424334 ทีดบับลิว คอนกรีต 832,000                
25 หนองบวัศาลา 60127015556 มวลมิตร คอนสตร่ัคชัน่ 620,000                
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ตารางรายช่ือผู้ชนะการประกวดราคา (ต่อ) 

 

ที่ หน่วยงาน เลขทีโ่ครงการ ผู้ชนะ ราคาชนะ
26 หนองบวัศาลา 61037327745 มิตรเจริญทรัพย์ 649,000                
27 หนองบวัศาลา 61047084420 เอ็ม.เค.การโยธา 435,000                
28 หนองบวัศาลา 61047095836 เอ็ม.เค.การโยธา 442,000                
29 หนองบวัศาลา 61047104313 ทีดบับลิว คอนกรีต 372,000                
30 หนองบวัศาลา 60075035966 โชคชยัการโยธา 868,000                
31 หนองบวัศาลา 60075036013 พรโชติการสร้าง 740,000                
32 หนองบวัศาลา 60075036067 พรโชติการสร้าง 420,000                
33 หนองบวัศาลา 61037308664 พรโชติการสร้าง 420,000                
34 หนองบวัศาลา 62067175098 เฮงเจริญการโยธา 968,000                
35 หนองบวัศาลา 61057368182 ภู่สกุลทรัพย์ 480,000                
36 หนองบวัศาลา 60035107448 โชคชยัการโยธา 530,000                
37 หนองบวัศาลา 60075035948 ทีดบับลิว คอนกรีต 969,600                
38 หนองบวัศาลา 60035107296 วงัศิลา คอนสตรัคชัน่ 2558 1,048,000             
39 หนองบวัศาลา 60035107498 วงัศิลา คอนสตรัคชัน่ 2558 758,000                
40 หนองบวัศาลา 60075036102 เงินไหลมาการโยธา 498,000                
41 หนองบวัศาลา 60075036118 เงินไหลมาการโยธา 340,000                
42 หนองบวัศาลา 61037484450 ทีดบับลิว คอนกรีต 598,000                
43 หนองบวัศาลา 61057369074 ณฐัภทัรการก่อสร้าง 548,000                
44 หนองบวัศาลา 60075036224 ขามนวกิจการโยธา 400,000                
45 หนองบวัศาลา 62067228090 ภู่สกุลทรัพย์ 617,000                
46 หนองบวัศาลา 61037318588 เอ็ม.เค.การโยธา 620,000                
47 หนองระเวียง 61027433012 พรโชติการสร้าง 1,700,000             
48 หนองระเวียง 62067302299 ตติญชยั (2004) 580,000                
49 หนองระเวียง 61027407765 เอสวีอาร์.คอน. 809,000                
50 หนองระเวียง 60085058683 เฮงเจริญการโยธา 810,000                
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ตารางรายช่ือผู้ชนะการประกวดราคา (ต่อ) 

 

ที่ หน่วยงาน เลขทีโ่ครงการ ผู้ชนะ ราคาชนะ
51 หนองระเวียง 62067305875 เอสวีอาร์.คอน. 444,000                
52 หนองระเวียง 60085122035 เฮงเจริญการโยธา 654,000                
53 หนองระเวียง 60085122814 เฮงเจริญการโยธา 616,000                
54 หนองระเวียง 59125066180 เฮงเจริญการโยธา 405,100                
55 หนองระเวียง 60085123725 เจ๊ียบสูนคา้วสัดุ 246,000                
56 หนองระเวียง 60085124189 เจ๊ียบสูนคา้วสัดุ 1,487,000             
57 หนองระเวียง 62037207435 ภทัรา 2560 1,150,000             
58 หนองระเวียง 59105057861 เฮงเจริญการโยธา 532,000                
59 หนองระเวียง 59105058056 ทีดบับลิว คอนกรีต 220,600                
60 หนองระเวียง 60085058759 เอสวีอาร์.คอน. 444,000                
61 หนองระเวียง 60085121581 ทีดบับลิว คอนกรีต 299,800                
62 หนองระเวียง 60085121952 เฮงเจริญการโยธา 597,000                
63 หนองระเวียง 60085123152 เฮงเจริญการโยธา 448,700                
64 หนองระเวียง 60085123358 เฮงเจริญการโยธา 357,220                
65 หนองระเวียง 60085123451 เฮงเจริญการโยธา 229,000                
66 หนองระเวียง 60085123559 ภู่สกุลทรัพย์ 229,000                
67 หนองระเวียง 60085123645 กอ้งปฐพี 229,000                
68 หนองระเวียง 61027405368 ทีดบับลิว คอนกรีต 259,000                
69 หนองระเวียง 61027407953 โชคชยัเคหะภณัฑ์ 1,149,000             
70 หนองระเวียง 61027428796 เอ็ม.เค.การโยธา 659,000                
71 หนองระเวียง 59125066140 เอ็ม.เค.การโยธา 298,800                
72 หนองระเวียง 59125066149 เอสวีอาร์.คอน. 171,200                
73 หนองระเวียง 59125066159 เฮงเจริญการโยธา 603,900                
74 หนองระเวียง 59105058073 ส.ศิริมิตรการช่าง 498,000                
75 หนองระเวียง 60085058600 ส.ศิริมิตรการช่าง 1,137,800             
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ตารางรายช่ือผู้ชนะการประกวดราคา (ต่อ) 
ที่ หน่วยงาน เลขทีโ่ครงการ ผู้ชนะ ราคาชนะ
76 หนองระเวียง 60085123249 ส.ศิริมิตรการช่าง 1,306,000             
77 หนองระเวียง 60085123832 ส.ศิริมิตรการช่าง 189,800                
78 หนองระเวียง 62067287845 สุพรรณีก่อสร้าง 410,000                
79 หนองระเวียง 60085058834 เอ็ม.เค.การโยธา 570,000                
80 หนองระเวียง 61107242000 ชา้งอว้นคอนสตรัคชัน่ 676,900                
81 หนองระเวียง 62037187640 มวลมิตร คอนสตร่ัคชัน่ 570,000                
82 หนองระเวียง 60085124142 ธนนวพร 480,000                
83 หนองระเวียง 60085123078 เอสวีอาร์.คอน. 552,000                
84 หนองระเวียง 59125066162 ทีดบับลิว คอนกรีต 475,900                
85 หนองระเวียง 59125066171 เอสวีอาร์.คอน. 238,800                
86 หนองระเวียง 62067297979 ชา้งอว้นคอนสตรัคชัน่ 682,000                
87 หนองระเวียง 61117016799 โคราชด ารงคบ์ริการ 540,000                
88 หนองระเวียง 61107351746 ศรชยัวฒันาก่อสร้างชยัภูมิ 510,000                
89 หนองระเวียง 62067290108 ทีดบับลิว คอนกรีต 158,000                
90 หนองระเวียง 62067294205 เอ็ม.เค.การโยธา 200,000                
91 หนองระเวียง 60085121731 เอสวีอาร์.คอน. 338,000                
92 หนองระเวียง 59105058093 เอสวีอาร์.คอน. 679,000                
93 หนองระเวียง 60085058519 สุพรรณีก่อสร้าง 434,000                
94 หนองระเวียง 59105057408 เอสวีอาร์.คอน. 764,000                
95 หนองระเวียง 59105057997 เอสวีอาร์.คอน. 397,000                
96 หนองระเวียง 59105058103 ทีดบับลิว คอนกรีต 937,000                
97 หนองระเวียง 59105058126 เฮงเจริญการโยธา 671,000                
98 หม่ืนไวย 61047048963 มะค่าพฒันาการ 393,000                
99 หม่ืนไวย 61017368200 เฮงเจริญการโยธา 218,000                

100 หม่ืนไวย 61017386380 ตติญชยั (2004) 128,000                
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ตารางรายช่ือผู้ชนะการประกวดราคา (ต่อ) 
ที่ หน่วยงาน เลขทีโ่ครงการ ผู้ชนะ ราคาชนะ

101 หม่ืนไวย 61017389941 ณฐัภทัรการก่อสร้าง 132,000                
102 หม่ืนไวย 61017399257 เดอะโฮม คอนสตรัคชัน่ 243,000                
103 หม่ืนไวย 61017381100 เอส.พี.อินเตอร์ มาร์เก็ตต้ิง 188,000                
104 หม่ืนไวย 61017393982 เอส.พี.อินเตอร์ มาร์เก็ตต้ิง 401,000                
105 หม่ืนไวย 61017395780 เจ๊ียบสูนคา้วสัดุ 255,000                
106 หม่ืนไวย 61017408054 เจ๊ียบสูนคา้วสัดุ 361,000                
107 หม่ืนไวย 61047054630 เฮงเจริญการโยธา 490,000                
108 หม่ืนไวย 62037557780 ศรชยัวฒันาก่อสร้างชยัภูมิ 1,090,000             
109 หม่ืนไวย 60127336680 เอ็ม.เค.การโยธา 759,999                
110 หม่ืนไวย 62027325358 เอ็ม.เค.การโยธา 819,999                
111 หม่ืนไวย 62027331196 เอ็ม.เค.การโยธา 1,349,400             
112 หม่ืนไวย 62077327029 เอ็ม.เค.การโยธา 2,839,999             
113 หม่ืนไวย 62087179594 เอ็ม.เค.การโยธา 604,000                
114 หม่ืนไวย 61017400634 ตั้งชุนเส็ง 2 คา้วสัดุ 723,000                
115 หม่ืนไวย 60127473970 เจ๊ียบสูนคา้วสัดุ 790,000                
116 หม่ืนไวย 62037558645 ศรชยัวฒันาก่อสร้างชยัภูมิ 919,800                
117 หม่ืนไวย 61087138876 ศรชยัวฒันาก่อสร้างชยัภูมิ 609,999                
118 หม่ืนไวย 62067151379 เจ๊ียบสูนคา้วสัดุ 759,000                
119 หม่ืนไวย 62017297790 เอ็ม.เค.การโยธา 2,930,000             
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ตาราง A1 ค่าการแจกแจงแบบปกติ 

 



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

ภาคผนวก ข 

หนังสือต่าง ๆ และข้อมูลที่เกบ็รวบรวมได้ 
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ข้อมูลการจัดซ้ือจัดจ้างงานโครงการก่อสร้างของ 

องค์การบริหารส่วนต าบลหนองบัวศาลา 
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ข้อมูลการจัดซ้ือจัดจ้างงานโครงการก่อสร้างของ 

องค์การบริหารส่วนต าบลหม่ืนไวย 
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ข้อมูลการจัดซ้ือจัดจ้างงานโครงการก่อสร้างของ 

เทศบาลต าบลไชยมงคล 

 



64 

 

 

 



65 

 

 

 



66 

 

 

 



67 

 

 

 



68 

 

 

 



69 

 

 

 



70 

 

 

 



71 

 
 



72 

 
 



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ข้อมูลการจัดซ้ือจัดจ้างงานโครงการก่อสร้างของ 

องค์การบริหารส่วนต าบลมะเริง

 



74 

 
 



75 

 
 



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ข้อมูลการจัดซ้ือจัดจ้างงานโครงการก่อสร้างของ 

องค์การบริหารส่วนต าบลหนองระเวียง 
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ภาคผนวก ค 

บทความวชิาการที่ได้รับการตีพมิพ์เผยแพร่

 



 

รายช่ือบทความวิชาการที่ได้รับการตีพมิพ์เผยแพร่ 

ธนิดา บดีพงศ ์และวชรภูมิ เบญจโอฬาร. (2563). การศึกษาพฤติกรรมและก าหนดกลยุทธ์
การเสนอราคางานก่อสร้างทาง. ใน สมิตร ส่งพิริยะกิจ (ประธาน), กำรประชุมวิชำกำรวิศวกรรม
โยธ ำแ ห่ งช ำ ติ  ค ร้ั ง ท่ี  25 (The 25th National Convention on Civil Engineering) , NCCE25, 
คณะกรรมการอ านวยการวิศวกรรมสถานแห่งประเทศไทย ในพระบรมราชูถมัภ์, การประชุม
วิชาการรูปแบบออนไลน์. วนัท่ี 15-17 กรกฎาคม 2563.  หนา้ 195-201

 



 

ประวตัิผู้เขียน 

นางสาวธนิดา บดีพงศ์ เกิดเม่ือวนัท่ี 19 กันยายน พ.ศ. 2535 ณ จังหวดันนทบุรี ศึกษา 
ชั้นประถมศึกษาปีท่ี 1-2 ท่ีโรงเรียนอสัสัมชญันครราชสีมา ชั้นประถมศึกษาปีท่ี 3-6 ท่ีโรงเรียนเมือง
นครราชสีมา ชั้ นมัธยมศึกษาปีท่ี  1-3 ท่ีโรงเรียนสุรนารีวิทยา หลักสูตร English Program  
ชั้นมัธยมศึกษาปีท่ี 4 ท่ีโรงเรียนศรีอยุธยา ในพระอุปถัมภ์ฯ แผนการเรียน สายวิทย์-คณิต ชั้น
มัธยมศึกษาปีท่ี 5 หรือ ชั้น Junior (Grade 11) ท่ีโรงเรียน Hoffman Estate High School ประเทศ
สหรัฐอเมริกา รัฐอิลลินอยส์ เมืองชอมเบิร์ก ส าเร็จการศึกษาระดับชั้นมัธยมศึกษาปีท่ี 6 จาก
โรงเรียนสุรนารีวิทยาและส าเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีจากจุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย คณะ  
นิเทศศาสตร์ หลักสูตรไทย สาขาวิชาการโฆษณา วิชาโทจิตวิทยา และศึกษาต่อหลักสูตร
ประกาศนียบตัรเฉพาะทาง (Professional Certificate Course) สาขา Business Management ท่ีสถาบนั 
Stafford House ประเทศสหรัฐอเมริกา รัฐแคลิฟอร์เนีย เมืองซานฟรานซิสโก จากนั้นในปี พ.ศ. 
2560 ไดเ้ขา้ท างานใหธุ้รกิจของครอบครัว ซ่ึงเป็นบริษทัรับเหมาก่อสร้าง ในต าแหน่งผูจ้ดัการแผนก
จดัซ้ือจดัจา้งกบัภาครัฐ เป็นเวลา 1 ปี ท าให้เกิดแรงจูงใจในการศึกษาต่อปริญญาโท สาขาวิชาการ
บริหารงานก่อสร้างและสาธารณูปโภค ส านกัวิชาวิศวกรรมศาสตร์ มหาวิทยาลยัเทคโนโลยีสุรนารี 
จากการศึกษาในคร้ังน้ีท าให้มีความรู้ ความเข้าใจ ได้ส่งบทความเข้าร่วมการประชุมวิชาการ
วิศวกรรมโยธาแห่งชาติ คร้ังท่ี 25 ประจ าปี 2563 ระหว่างวันท่ี 15-17 กรกฎาคม 2563 ซ่ึงมี
ประโยชน์น าไปใชใ้นอาชีพและพฒันาบริษทัของตนสืบต่อไป 
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